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《直銷寓言》

内容概要

直銷寓言-激勵自己再次奮發的寓言故事擺脫貧窮，立即致富的直銷自療聖典在你和顧客見面之前，你
是否恐懼失敗？害怕與挫折？但結果，卻又往往噩夢成真。學會面對挫折，面對失敗。失敗不可怕，
可怕的是形成心理恐懼。面對慘敗，蒼海一笑，總結經驗，回頭再戰。豈不快哉！擺脫貧窮，立即致
富的直銷直銷從業人員已經是就業市場上不可忽視的一股力量。這股力量橫掃了全國各鄉鎮城市。不
僅直銷公司林立，連產品也不勝枚舉。從家庭清潔用品到化妝保養品、健康食品，乃至於珠寶、健康
器材、圖書文具、健康檢查等等，幾乎每個家庭大多曾經使用過直銷產品。直銷更是孕育成功者的最
佳搖籃。不少在傳統事業裡失敗的老闆，在直銷事業裡重振雄風、再創事業奇蹟；不少毫無信心與人
際關係的家庭主婦在這裡開創了自己的人生；不少年輕人在這裡找到公平的競爭機會；不少毫無背景
的市井小民，在這裡尋找到自己的尊嚴與驕傲。恐懼是業務人員的最大殺手，它不但會扼殺一個人的
活力、鬥志和創意，更會使一個人在行動上陷於完全癱瘓的地步。所以，一個人想要擁有成功、快樂
和健康的生活，那麼，首先一定要克服內心的恐懼。面對群眾講話你會恐懼嗎？面對陌生人推銷，你
的心情是否也是七上八下的呢？想要求上司和老闆加薪你開得了口嗎？在面對一位大人物的時候，你
是不是會顯得驚慌失措呢？或是當你面臨到一項巨大的挑戰，或是責任加重，難度提高，甚至遭遇到
環境完全陌生的情況下，你是不是感到恐懼帶給你的殺傷力呢？人的心理是不可能同時既是積極又是
消極的，換句話說，恐懼和信心是不能並存的，但是，它們的力量同樣都是驚人的。而更可怕的是，
恐懼的形成往往是來自於不知不覺之中，而一旦形成之後要消滅和根除它就相當的困難了。因為恐懼
而逃避，是最自然不過的。但是，這樣的處理方式只會使恐懼像影子一樣永遠伴你同行，所以殺死恐
懼的最好辦法，首先就是拿出勇氣來面對它，不要逃避，也不要掩飾。另外充分地瞭解事情真相，不
要被無知和偏見所蒙蔽，更不要濫用你的想像力往壞的方面去想，這樣，你才能杜絕恐懼的侵襲，建
立自我的信心，朝著健康、快樂、成功的大道上前進。作為直銷業務員，在你和顧客見面之前，你是
否恐懼失敗？害怕與挫折？但結果卻又往往噩夢成真。學會面對挫折，面對失敗，須知：寶劍鋒從磨
礪出，梅花香自苦寒來。失敗不可怕，可怕的是形成心理恐懼。面對慘敗，蒼涼一笑，總結經驗，回
頭再戰。豈不快哉！要知道！平均推銷三十次可成功達成一次銷售。當一次推銷不成功，他就告誡自
己，再有二十九次就成功了。因此每一次失敗他都不灰心，而把希望留在下一次。有了這樣的心理調
整，自然也就有了推銷的衝勁和膽量。
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