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内容概要

网上开店越来越容易了，商品类型越来越多了，但卖货却越来越难了，电商网店运营做爆款是必须的
选择。《爆款——手把手教小白做网店运营》写出了百万淘宝中小卖家打造爆款上的一些痛点，并围
绕这些痛点给出了小而美的解决手法。
《爆款——手把手教小白做网店运营》主要讲解在网店运营过程中如何做爆款，同时作者轻松幽默地
写出了中小卖家在网店运营过程中碰到的各种坑，然后教会中小卖家如何跨过这些坑。内容涉及网店
中小卖家的一些秘密，如单品爆款、一店多爆、刷单、上直通车、千人千面、快递的选择、明星同款
、流量分配、店群、中差评、转化率、数据化化运营、双11和双12的玩法等，是目前市场上唯一一本
手把手教中小卖家做网店爆款的书。
《爆款——手把手教小白做网店运营》适合淘宝、天猫等网店卖家，电商行业的入门人员，电商运营
专员，准备进入电商行业的中小企业，各大互联网公司的运营总监，以及电子商务专业的学生阅读。
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作者简介

五年运营小仔儿，曾任保定唐县中国移动通信大客户部经理，后下海经商，开始运营淘宝、天猫，广
泛活跃于各大运营级论坛，实战派，喜欢用大白话和风趣易懂的方式来进行运营培训和开店指导。亲
自开有7家钻级、冠级淘宝C店，并且是阿里巴巴金牌代理商，2008年至今培养和指导店铺十几家，其
中天猫商城3家、淘宝店铺9家（包括一家金冠店）。通过自己对淘宝平台的亲身实战经历和历练，总
结了一套实用的“淘宝搜索和直通车运营实战”方法，在给淘宝学员的培训中深受大家喜爱，拥有众
多淘宝店主级的粉丝。
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精彩短评

1、非常实在的一本书，讲了开店可能遇到的各种各样的问题，开店原来也不是那么简单的，打造爆
款是必须滴
2、内容旧了
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精彩书评

1、这本书绝对不值这个价钱，还不如淘宝大学里面的很多免费课程来得细致、实在。总是说这“小
白”那“小白”的，听着不舒服，本来可以直言的，却说得云里雾里，貌似是什么宝藏。也许在2015
年3月阿里零售负责人换人后，刷单奏效越来越不明显甚至适得其反了吧！总而言之，对于电商运营
而言，要多方学习、鉴别和尝试，切不可太听一家之言的牛逼叨叨。
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