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内容概要

高等职业教育经济管理类专业教材。
本书从推销员职业技能和高等职业教育的要求出发，以推销活动程序为线索规划教材的内容体系，本
着精炼理论、强化应用、培养技能的原则，主要阐释和解决推销实践中的各类技术性问题。全书具有
内容结构合理，逻辑严密，深入浅出，案例生动丰富，应用性、实践性、操作性强等特点，有利于提
高读者的学习兴趣和分析问题、解决问题的能力。
本书可作为高职高专经济管理类专业的教材，同
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