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《在风口，让梦想飞》

内容概要

《在风口，让梦想飞——在线教育App创业日记》用日记的方式，真实而生动地记录了作者和他的团
队进行内部创业——开发“家长汇”App的产品历程，向大家展现了一群从事互联网和教育培训的“
北漂”们，在在线教育的风口下，一同积极、勇敢、充满信心地去追寻自己的梦想，创造属于自己的
美好生活的过程。
《在风口，让梦想飞——在线教育App创业日记》探讨了如何在企业内部创业，传统企业如何进
行O2O，以及互联网如何与传统企业相结合等问题。对产品的需求分析、寻找合伙人、需求落地、组
建团队、内部合作、应对突发风险、产品运营进行了全面的实例展现，对于团队的创新，大学生创业
，以及从事在线教育的开发团队都有很好的启发和借鉴作用。
作者对佛家思想的感悟融通，也能给广大读者以启发。
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作者简介

张永利（网名：张大可），先后担任乐视网TV事业部担任乐视TV版产品经理，好未来集团担任学而
思培优事业部线上产品负责人，家长汇（后更名为学而思）产品负责人，目前在新东方教育集团担任
我学产品负责人。
大可热爱生活，喜欢佛学、心理学，是一个虔诚的佛教徒。他误打误闯进入教育培训行业，并深深地
爱上了这个行业，希望看到更多的有志于对教育做出有益的探索和创新的伙伴们一起加入这个行业，
共同打拼探索。
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精彩短评

1、没有复杂的语言和高深的理论，作者如实还原创业现场，你该如何想、你该如何做，想和做之间
该如何推动。
2、其实就只有第一章跟最后一章有收获，其余都是工作流水账。原本挺期待会有作者对教育行业的
深刻理解与分析。
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