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《做让用户尖叫的产品》

内容概要

互联网金融正成为推动金融业革命的“鲶鱼”。相关产品成百上千，其中一个看似小小的余额宝，就
演化为全民理财意识觉醒的催化剂！在互联网金融时代，竞争的烈火燃烧九州，命运将由谁主沉浮？
成功的互联网金融企业，必备创新性的产品。《互联网思维与未来世界书系·做让用户尖叫的产品：
互联网金融创新案例经典》甄选十三个具有代表性的互联网金融创新产品案例，深入分析研究它们的
过人之处、它们的秘密武器、它们的核心竞争力，从中挖掘这些产品何以让用户尖叫。读者结合这些
产品隐含的创新思路，仔细研究现在哪个领域是传统金融业务所忽略的、未覆盖到的，同时又是广大
民众需要的，再基于移动互联网技术提供相应服务，就很可能找到下一个互联网金融产品创新的爆发
点。
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黄震，法学博士、金融学博士后，中央财经大学法学院教授/金融法研究所所长，中国互联网金融研究
的领军人物与实践家，从事相关研究近10年，对民间金融与互联网金融发展趋势、行业立法和风险控
制有深入研究和独到见解，在国内学术界、产业界、政府机构和企业有很高的威望和知名度，另兼任
如下职务：中国银行法研究会副秘书长，互联网金融千人会创始人，《互联网金融》杂志创始人，华
民慈善基金会副秘书长，中央财经大学基金会研究中心主任，残疾人就业促进网首席专家，中央国家
机关政府采购中心评审专家，中国人民大学重阳金融研究院高级研究员，国家教育咨询委员会专家等
。

邓建鹏，法学博士，中央民族大学法学院教授，国际金融论坛互联网金融中心研究员，《互联网金融
》杂志副总编辑，互联网金融千人会核心成员，数十次参加互联网金融高端论坛并发表讲话。在互联
网金融监管、互联网金融消费者保护、互联网金融立法、互联网金融法律风险控制等方面有深入研究
。参加工作十年以来，荣获霍英东教育基金会第十三届高等院校青年教师奖、北京市第十届哲学社会
科学优秀研究成果二等奖、中央民族大学“十佳教师”、中央民族大学五四青年标兵等十项荣誉，两
度主持国家级社会科学研究项目。除本书外，另与黄震教授合著有《互联网金融法律与风险控制》、
《论道互联网金融》。
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精彩短评

1、当科普文章读，用来扫盲还是不错的
2、案例集合体，简单解释等级 p2p 只有两家。。看来是塞了钱的产物。。。
3、扫盲类读物
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