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《阿里巴巴品牌营销108招》

内容概要

本书主要分108招来讲解如何在阿里巴巴上面打造品牌和阿里旺铺平台的品牌运营推广。内容包括零售
综述与诚信通平台规划介绍，即B2B电子商务沟通技巧运营、选品、营销、数据分析、美工视觉、客
户服务、支付和诚信通成功案例等，基本覆盖了阿里巴巴旺铺实务与阿里巴巴平台打造操作必知、必
会的要点，通过流程截图，清晰讲解实操步骤。通过独创管理表格，提高店铺管理效率，优化搜索引
擎，带领读者开启电商淘金之路。本书适合电商从业者以及所有想了解阿里巴巴经营方法的读者阅读
，特别是对于想在阿里巴巴上面打造品牌的企业主，本书值得细细研读。
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区优秀讲师，阿里巴巴明星网商，阿里官方3次采访，阿里巴巴首页、阿里巴巴中文站微博多次推荐
，2015年阿里巴巴十大写手。2015年阿里巴巴行业专家。目前指导B类企业网络推广，现在有6000多名
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篇，流量1600多万。
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精彩短评

1、凑出来这108招也挺不容易的。
2、讲了两个我忽视的概念：展示量和信任度（为了项目我也是⋯orz
3、有各种案例，各种方式都有提，但未做详细分析。不过认同书中的一些观点，认真，用心做事情
。谢谢作者引入这个领域。
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