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精彩短评

1、了解销售的一把钥匙
2、这是作为销售人员，必读的宝典。
3、看完之后才发现已经有09版的了，难怪怎么觉得有些概念划分得很不合实际。一定要当个教训。
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1、做为销售部的领导，和公司领导一定要领会里面的内容。销售分为三种模式：销售型、顾问型和
企业型。在制定公司的销售策略的时候，千万不要用错了。
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