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内容概要

只有一英里见方的麻省理工学院，学生成立公司的数量非常惊人。他们共成立了3万多家公司，而且
这一数量每年还在以900家的速度递增。这些公司共创造了300多万个就业岗位，总计实现约2万亿美元
的年收入。换句话说，如果把麻省理工学院校友成立的企业算在一起，每年创造的收入足以使其成为
世界第11大经济体。
《自律型创业:24步教你打造成功的初创企业》源于麻省理工学院斯隆商学院最受欢迎的创业课程，这
本书提供的创业工具箱在麻省理工学院通常被称为“自律型创业”。有人可能会反对，认为创业怎么
可能自律？它本质就是杂乱无章和无法预测的。事实的确如此，但也正因为这样，采用系统化方式在
一定的框架内解决问题才显得更加难能可贵。也就是说，在创业过程中你要面对诸多无法控制的风险
，自律型创业所提供的框架能有效地帮助你解决那些可以控制的问题，从而达到降低创业风险的目的
。《自律型创业:24步教你打造成功的初创企业》介绍的创业法，要么帮助你加速实现成功，要么促使
你尽快经历无法避免的失败。不管是哪一种结果，它都对创业有很大的好处。
利用全面综合、久经验证的方法，一步一步地指导你开发出创新式的成功产品。它强调通过不断迭代
，让企业找到最为优化和理想的解决方案，即企业生存的基础。无论你的企业是制作产品、提供服务
还是交付信息，《自律型创业:24步教你打造成功的初创企业》介绍的24步创业法都能有效地指导你实
现目标。
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精彩短评

1、一本通俗易懂的创业型书籍，书中24歩系统性的阐述了创业前期的一些内容，提供了一个创业框架
，就犹如把杂乱无章的东西摆放成整齐排序，这就是我所认为的本书的最大独特之处，
依据事实，以顾客为中心。。。 
2、果然MIT风格，写得这么步骤清晰~~可是创业有这么多按部就班吗，偶还是喜欢effectuation的理念
多
3、让我的创业活动更有方向了
4、导图
5、在edX上有课，Entreprenneurship 101&102&103可以去看看。
6、方法很适用。
7、方法很实用，现学现用。
8、可以写一个专门针对互联网的
9、等下
10、正在读此书，同时也正在创业，感觉如果真的按照书中的步骤来，肯定会帮助我们降低创业的风
险
11、2016.10
非常实用的创业类书籍，可以作为工具书。特别是开始销售前面的步骤很有启发。
12、跟着公开课看，还是很有启发的（应该
13、读过 忘记了 对自己来说利用率不大
14、介绍了创业最初期的思路和步骤
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