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《業務做三年就別幹了！》

内容概要

※ 甲斐輝彥──《大英百科全書》全球銷售業績NO.1業務強烈建議：「業務做三年就別幹了！」
一個業務員一旦做了三年，對同樣的商品、一成不變的客戶群會感到厭倦，更遑論可以從中有所發展
，人生從此進入一個晦暗的死巷。
※ 世界最強業務獨家傳授「快速出頭天法則」，讓你三年內成為超級業務員！
10項法則帶你往成功邁進，從打開書本的那刻起開始累積超越老闆的實力，在被公司拋棄之前，先和
公司Say Goodbye!
法則1 ：做個不「顧人怨」的業務
法則2 ：讓別人聽自己說話
法則3 ：成為別人眼中的熟面孔
法則4 ：讓客人想再見到自己
法則5 ：獲得客人的信任
法則6 ：和客人建立互信關係
法則7 ：開始步上成功之路
法則8 ：讓別人叫自己「老師」
法則9 ：成為別人口中的天才
法則10：成為「業務之神」
※ 獨家觀點：過去所累積的業績與經驗對業務員而言毫無意義！
你的周圍是不是常會有些前輩很驕傲的告訴你：「過去的我可是很厲害的。」而且三不五時就會把過
去的輝煌戰績秀出來？
你認為像那樣的前輩現在還會有業務能力嗎？
事實上現在無法把商品賣出去的前輩是沒有當業務的能力的，所謂業務能力是指現在可以賣出商品的
能力。
也就是說，要想提高自己的業務能力卻跑去跟沒有業務能力的人討論的話，只是在浪費時間而已。
但是，怎樣的人才是擁有最強的業務能力的人呢？──那就是已經覺悟到自己必須成為經常將商品販
售出去的人。
有這種覺悟就不會疑惑，不疑惑就能朝著目標勇往直前，成為成功的業務。
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