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内容概要

一位不爱红妆爱武装的相府小姐，身为庶出被自己同父异母的妹妹耍尽心机地嫉恨着。
情忠秦王爷，却与太子有婚。
好不容易太子因事被废，秦王夺得储君之位，却依然不能有情人终成眷属，而是作为太子的秦王轰轰
烈烈地娶了郡主为妻。
所有的爱意，被尔虞我诈的心机掏空，渐渐地一见钟情的迷恋被细水长流的温暖取代，“暖男”瑞王
爷慢慢地攻占了她的心房。
可是，此时的“太子”却横加阻挡，强行娶其为良娣。
最终，她与瑞王爷的结局，也只能和《甄嬛传》中甄嬛与果郡王的结局一模一样⋯⋯爱情里，总是有
惊人的相似之处的，不是吗？
轩辕灵儿有着深厚的古言功底，系新生代美女作家，有着一批铁杆书迷。作品故事情节跌宕起伏，人
物刻画细腻传神。宫廷争斗、清新古言、虐心之恋一类的题材一直都是市场的热点，深受广大喜好古
言权谋争斗的读者，尤其是女性读者喜爱。
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精彩短评

1、比甄嬛传欠一点柔和。
2、这种雕虫小技的恋情太一般了，不过每次看得都是伤痕累累的。
3、比《甄嬛传》里的果郡王和甄嬛的爱情还要虐心一些
4、轩辕灵儿铁粉儿
5、如果这个世界会被爱情所填满，我希望不要轩辕灵儿这种虐心的情节。
6、作者的笔触，都带着一股恨和殇
7、言情小说中必看的一本书
8、很有看点的宫斗情节
9、故事写的精彩，拍成电视剧可以有的。
10、很厚一本书，太好看了
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