
《触电密码——企业电商之路的道与术》

图书基本信息

书名：《触电密码——企业电商之路的道与术（全彩）》

13位ISBN编号：9787121226839

出版时间：2014-5

作者：李健

页数：200

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介以及在线试读，请支持正版图书。

更多资源请访问：www.tushu000.com

Page 1



《触电密码——企业电商之路的道与术》

内容概要

电子商务的业态，正在从以个人卖家掌控主流向企业电商主导市场的格局迅速转换。作为一个企业，
如何做好电子商务？如何高效引流实现销量突破的目标？如何让电商运营的基业长青？《触电密码—
—企业电商之路的道与术》是国内首本针对企业电商运营进行著述的深度力作，作者是一位电子商务
专家，书籍内容从思路到战略、从策略到执行、从方法到技术，全景式呈现了企业电商高效运营的脉
络和方法。
《触电密码——企业电商之路的道与术》凝聚了作者8年电商操盘的实战心得，囊括了推广引流、转
化提升、团队建设、数据分析、产品规划、活动策略等各个维度，助你解密电商本质，洞悉数据化运
营之道。本书使用了大量一手案例，提供了各种操作方法，堪称最实用的企业电商运营红宝书。
《触电密码——企业电商之路的道与术》适合做电子商务的传统企业家、电商创业者以及电子商务公
司的运营人员参考阅读。
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作者简介

李健
上海途歌电商营运机构 CEO
传统企业进驻电商总裁班 签约讲师
淘宝大学官方认证 企业导师
东方讲坛特聘讲师 电商实战派操盘手
电商教练咨询模式创导者
毕业于东南大学，专注企业市场营销领域12年，自2004年起即应邀在知名媒体上分享营销经验，先后
服务过飞利浦、强生、富士、华尔街英语等品牌企业。
8年电商操盘经验，熟谙电商运营的各个环节，具备丰富的理论与实践经验，擅长电商战略布局、品
牌化运营策略、整体营销规划、团队建设、推广实践与进程控制等，尤其擅长通过全维度数据分析及
定位切割，实现网店销售突围及增量突破。自2012年以来，已成功辅导8家以上品牌企业实现电商领域
类目排名第一，是业内公认的实战派电商专家。
交流邮箱：tugelijian@foxmail.com
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精彩短评

1、老板学思路，总监学战略，运营学技巧，企业做电商如何布局、如何落地的宝典。
2、老板学思路，总监学战略，运营学技巧。企业做电商如何布局？如何有效率地落地？
3、写的挺好的，内容大多关于天猫的。京东的很少。不过还是很好，我这个小白看了很多启发。
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