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内容概要

販售商品時，只靠一張嘴介紹商品是不夠的！學習「說對話」、「連結舊經驗」、「掌握同理心」三
大銷售撇步，更了解客戶的心情，進而提高你的業績，才是最終目標！ ── 藤原毅芳 ◆ 日本亞馬遜
網站五顆星推薦，讀者大讚《誰說省話一哥不能當銷售高手？》超實用！本書《誰說省話一哥不能當
銷售高手？》於日本最大的網路書店－亞馬遜網站，獲得讀者五顆星的高等評價，更有讀者留言：「
本書實在是太實用了！」及「如果能早點看到這本書就好了！」等推薦評語，書中結合作者本身經驗
、獨家教製的自我介紹表、如何用圖表作聯想等精采內容，可見其傳授的黃金業務法則，絕非天花亂
墜的話術，而是能引起客戶共鳴的實用銷售祕技，想成為頂尖銷售高手，你絕對要先睹為快！
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