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《超级销售细节训练》

内容概要

当乔治·吉拉德三十五岁的仍一贫如洗，生活无着时，是什么力量支撑他成为“世界最伟大的销售员
”？当康德拉·希尔顿穷困潦倒，睡在公园的长板凳上时，又是什么力量促使他建立了庞大的希尔顿
帝国？身无分文、露宿长凳的人到处可见，可乔·吉拉德和康德拉·希尔顿却独一无二，他们如何得
到命运的垂青？
    翻阅本书，你或许就能从中找到答案。
    从脚下这一步开始吧！从书中的每一个细节、每一项技巧、每一种理念开始。用30天构筑一种希望
，形成一种能量，铺就一条通途。希望一个月的时间不算太短，能够让有志者就此插上腾飞的翅膀。
伟大的销售就是坚持这样一个又一个30天带来的飞跃，只有你在坚持！坚持！你的生命过程就会精彩
纷呈。
    将这本书献给那些正在奋斗中的人们，希望书中所列出的30天成长之旅，能真正伴随你们成长。字
里行间叙述的虽是诸般经验与技巧，流淌的却是殷殷期待，盼望着这些浅显的字句能够带去希望的火
种，点燃生命之焰。
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《超级销售细节训练》

书籍目录

第一篇 卖产品就是卖自己
第一天 从“出售自己”开始
第二天 修炼至尊“卖点”
第三天 无往不利的好口才
第四天 提高自己的印象分
第五天 做一个受欢迎的人
第六天 把握沟通的技巧
第七天 让时间更有效
第八天 用脑胜过用腿
第九天 不断成长
第十天 把自信写在脸上
第二篇 卖产品就是卖需求
第十一天 需求源自客户
第十二天 识别潜在客户
⋯⋯
第三篇 卖产品就是卖结果
⋯⋯
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