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内容概要

这是一本为泛家居建材行业经销商考虑如何进行营销与管理突围的书；这是一本为泛家居建材行业销
售人员考虑如何协助并管理经销商突围的书；这是一本知道厂家业务员、经销商店长如何成长为经销
商操盘手的书；这是一本建材家居领域创业者的工具书；这是一本披露建材家居行业潜规则的书；这
是一本泛家居建材行业如何进行市场推广的书；这是一本理念与方法、心法与技法齐备的书；这是一
本积累多年新得独家原创的营销工具书。
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