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内容概要

本书共分启蒙篇、成长篇、成熟篇、升华篇、展望篇五个部分。
启蒙篇和成长篇，主要受众为初入行的营销工作者（非营销工作者也可学习，因为营销无处不在）；
成熟篇、升华篇和展望篇，主要受众为营销管理工作者（非营销管理工作者也可学习，因为管理是相
通的）。
人生无处不营销，只要抓住每个阶段应该做的核心事情，并全力以赴去做好它，就能成为营销高手。
从你打开书的这一刻起，你就在向你的心灵营销自己，继而将这种力量，将你学到的知识从内而外展
现出去，从而向外界营销了你自己⋯⋯
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作者简介

龙凤铭，同济大学工商管理硕士，常州企业家交流中心理事，多家高校客座教授，常州一米内企业管
理有限公司创始人、CEO。从事营销及管理工作十余年，实现了从执行层到高级管理层到企业家的跨
越。
座右铭：小胜靠智、大胜靠德、至胜靠爱。让思考、舍得、感恩成为一种习惯！
擅长领域：市场营销、供应链管理、企业管理、职业引导及职业策划。
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