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精彩短评

1、出版、翻译的时间导致信息更新跟不上时代的脚步，这也是传统行业出版业面临颠覆的原因。传
达理念的书想成为经典比较难，再没有了时效性，效果打些折扣，相对中国移动支付的发展书中的场
景，业务的多样性略显逊色，对于借贷等其他业务，创新和多样性有些，但总感觉对银行业的切入流
于表面不够深刻，难谈颠覆。顺便说一下，本书翻译质量不高，有些专业术语翻的让人哭笑不得，整
体质量也就三星吧。
2、银行需要更多地聚焦于与谁合作以及如何合作，而不是产品开发。他们所拥有的与清算、结算以
及提供资金保管等相关的规模经济，必须转换为能够了解个人客户模式、需要和环境的技术。数据更
多地变为一种焦点。这就要求银行要把对顾客的认识转化为定制服务，而且必须培养一种非常具有创
业精神的企业文化。大规模的投资在专用网络上不再有意义，同时，一系列新的能够吸引并抓住消费
者的银行服务将会成为大家日常生活的一部分。
3、除了比特币一章外，其余内容也就是浅尝辄止
4、确实国内互联网金融发展，已经有种世界领先的味道。我觉得现在是国外学我们的节奏。
5、一个行业的没落与重生
6、在行业内摸爬滚打的人比远观的人总是有更深的见解，每个章节都尽可能地说明清楚了本章的核
心主题，收获最大的是比特币和移动社交这块。相较于大部分同类型的书，此书获益良多，也因此，
当作教科书式的读法，断断续续连着做笔记，读了好久。
7、书本里讲的理论已经在现实中被支付宝和微信等app所实现，它们已经包含了社交与支付的作用
。borrow by hy
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