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《玩“赚”社交营销》

内容概要

《玩“赚”社交营销》是一本社交商务营销图书，主要讲述了如何通过社交活动进行营销从而赢利的
步骤、方法和创意，包括如何选择要参加的活动，如何在活动当中利用名片营销，如何在活动之后跟
进业务，如何利用网站宣传自己，如何建立联盟，以及如何利用微信等网络社交媒体联络生意等。
《玩“赚”社交营销》语句短小精悍，话语简练通俗，很容易读下去，《玩“赚”社交营销》中所提
供的社交商务方法简便可行，每章配有问题列表和实用模板，很实用。在这个万众创新、大众创业的
时代，《玩“赚”社交营销》非常适合想创业或正创业的人们拓展生意和人脉圈子阅读和使用。
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版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:www.tushu000.com
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