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内容概要

这是一部售楼宝典。这是一部职场生存指南。这是一部描写房地产售楼员的小说，全书分上、下两册
，共分100个小节章，从多个经度和纬度来审视售楼员的工作、酸甜苦辣史成长历程及房地产行业的发
展史。小说以主人公职业成长为主线展开。他先后从业于4 个不同的公司，以自身实际工作经历，从
售楼员这一最基层员工的视角，描述10 多年来中小城市的房地产发展史，并融合房地产营销培训、接
客、逼定、成交、管理、调研、策划、宣传、操盘等全过程专业内容，重点刻画当今社会的企业内耗
、职场斗争、各种规则的残酷现实。
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作者简介

作者本名隋连刚，资深地产人士，房地产学术理论专家，地产精英论坛网CEO，地区房地产营销界领
军人物，创建多个极具影响力的地产精英和行业组织。
房地产从业十余年来，在多个大中城市操盘各类型房地产项目，取得优异业绩，为业内多项记录保持
者。同时十多年来在各类媒体上发表学术理论和专业文章两百多篇，是十多家省市级主流媒体的撰稿
人、专栏作者、栏目主持人、房产专家顾问。
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精彩短评

1、书中主角田童，在看到自己的同事为了销售出去，将一套不好的房子卖给了一对老年人，自己深
受触动，所以在之后的从业生涯中，立誓要用正能量来走完自己的售楼生涯。他的这番信念没有白费
，他诚心服务的业主，都给他源源不断的新的客户，一直成为忠诚客户。
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