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《新常态下的变革》

内容概要

《新常态下的变革:对话37位中国企业家》内容完全出自一手采访。作者通过对马云、马化腾、董明珠
、宗庆后、张近东等37位中国顶级企业家，在2009—2015年这一重要过程中如何摆脱金融危机、变革
经营模式、适应经济新常态等做了深入采访，真实、生动地记录了这一特殊阶段中国企业家们的思考
、行动和心路历程。
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作者简介

沈伟民：资深财经管理媒体人。现任《经理人》杂志副主编、浙江大学管理学院品牌顾问委员会委员
、美通社特约作者。长期致力于中国影响力商业人物与公司管理的报道和研究，著有《贝因美梦断产
业链》、《华尔街连环猎杀中概股》、《掘金在线教育》、《绿城罗生门》、《女首富（蓝思科技）
的财富暗伤》、《海润光伏的巨亏算盘》等重要作品。
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精彩短评

1、草草阅读了几页，记者采访书稿，若是多些手记和独家或许更好。
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