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《微视，这么玩才赚钱！》

内容概要

这是一本介绍个人如何利用微视创业（赚钱）、企业如何通过微视迅速提升经营业绩（赚更多钱）的
书，系统、实用、接地气！
宏观上全面解读了微视的5大属性、17大功能、6大商业模式、7大战略价值和8大商业价值，旨在让个
人和企业对微视能有一个立体的认识，为他们利用微视打好基础。微观上先从个人角度详细介绍了基
于微视创业的6大方向及具体方法、极适合在微视上创业的7类人群、8大可以在微视上快速赚钱的领域
及思路指导、赚钱的6大误区；然后从企业角度详细讲解了餐饮、酒店、旅游、零售等15大传统行业如
何利用微视提升销售业绩，各类互联网和移动互联网企业如何通过微视创收，天猫店、淘宝店、微信
商城以及自建商城如何通过微视赚钱。
战略上详细分析了微视的战略定位、功能定位和价值规划；战术上全面讲解了微视的账号规划、内容
制作、粉丝获取和维护、团队管理，及效果量化评估的方法、技巧和误区，涵盖微视营销和运营的各
个方面。
书中包含大量已经成功在微视上掘金的案例，有个人的，也有企业的。本书既有对实操步骤和方法的
系统梳理，也有对思路和方法论的分析和总结，具有极强的实战性和启发性！
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