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内容概要

互联网的快速发展和移动互联革命的兴起，引发了新一轮商业模式大洗牌，其创造的无限商机也给更
多的人带来了财富。本书深入解读了15位网络创富精英的传奇经历，剖析了他们互联网思维的制胜之
道。虽然从事的领域不同，但是他们举手投足之间充满了梦想和激情，他们的敬业态度、创新精神、
用户思维、团队合作、高效执行力等，为后来者提供了有见地的经验和创业智慧，值得大家学习和借
鉴。
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作者简介

郭一平，河南省作家协会会员，2010年与郎咸平、时寒冰、戴旭等人被公推为“中国互联网九大风云
人物”，维基百科和中国网民将郭一平与郎咸平并称“两平”，其时评文章在整个华人世界具有较大
影响力。
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精彩短评

1、作者是作协会员，然而本书并没有在谈思维，而是大谈特谈15位网络大佬的发家史。其中淘宝卖家
一篇，简直就是故事会特刊。我为什么会看，我不禁深思。
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