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内容概要

《销售人员岗位培训手册：销售人员应知应会的8大工作事项和90个工作》从销售人员岗位实际出发，
系统介绍了销售知识储备、圈定客户、拜访客户、成功签约、服务客户、收款及催款、客户管理、掌
握商务礼仪8大工作事项，为读者提供了可以参照执行的工作标准与规范。
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精彩短评

1、一般用于培训下属，可以用的材料
2、这个类型的书中段的也就有个事无巨细罢了
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