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内容概要

《超级营销主管胜经》针对营销主管在工作中经常会遇到的一些理论与实际问题，如销售主管怎样提
高自身素质，改变自己的角色，如何培养风险意识与成本意识，如何组建高效的团队，如何制定销售
规划，如何进行渠道管理，如何促销，以及如何控制与防范营销风险等等，提出了解决的原则、方法
和技巧。 
《超级营销主管胜经》可以作为企业的营销主管、营销人员以及公司销售代表的业务用 书，也可以作
为工商、贸易、营销等专业师生的参考用书。
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