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内容概要

本书作者汤姆·霍普金斯，是一位世界顶级销售专家，他藉由5天的销售训练学习彻底改变了自己并
在后来成为了全球伟大的推销员之一!
　　本书将汤姆·霍普金斯销售成交过程作了精细的分解，让读者朋友对销售中的每一个细节和步骤
都有所了解，书中这些伟大的经验都也是已经被汤姆·霍普金斯证明有效并实践成功的。相信我们也
可以通过学习汤姆·霍普金斯成功的推销经验来改变自己！

　　汤姆·霍普金斯——世界顶级销售专家。本书将汤姆·霍普金斯销售成交过程作了精细的分解，
让读者朋友对销售中的每一个细节和步骤都有所了解，缩短与成功推销之间的距离。
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