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内容概要

在无数成功的直销个案中，直销员自己如何训练自己的能力并且高效地运作方案？这是摆在第一位的
问题。 
    作为影响全球、被誉为最具“直销智慧”的安利显然在这个问题上有着卓越的见识，他认为：“任
何一名直销员都必须不能以漫不经心的态度去应付自己的工作环节，而是要以简捷、高效的方式去面
对直销目标、面对直销过程和面对直销的客户。” 
    为此，安利提出了一个著名的直销理念，而“直销的对象不是客户，而是自己的工作细节”——只
注重客户的直销被称为传统方式直销，而注重从自身能力、经验艺术的直销被称为优化式直销方式。
如果选择后者，就意味着你已经选了真正可行的现代直销之道。
    在《大学生心理健康教育》中，大量吸收“安利直销经验链”，目的是把安利最优质的直销智慧和
艺术集中传授给大家，让大家领悟直销之外的智慧所在！
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精彩短评

1、需要安利產品可以微信or電話，支持免費送貨服務，18614041437，參加紐崔萊纖體瘦身，雅姿美容
護膚，淨化器淨水器更換濾芯也可以聯繫我  1
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