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《经商十训》

内容概要

领导、决策、借力、理财、创新、交际、谈判、沟通、应变、学习，纵横商海的必备修炼，现代商人
企盼的神灯并非遥不可及，它就掌握在商人自己手里。拥有了本书所介绍的十大能力，便为商海征程
燃亮了成功之灯，定能让人在商海中乘风破浪，成为时代的弄潮儿。
　　领导能力：成功的老板在不同风格背后蕴藏着共同的特质；决策能力：一个正确的决策可以使公
司起死回生；借力能力：借力发力，精明人常常以此轻松地达到目的；理财能力：记住，几乎所有重
大的决策都与财务相关；创新能力：身在商场如同逆水行舟，不进则退；交际能力：人气是推动事业
发展的最重要的东西；谈判能力：圆熟的谈判技巧是成功的莫大助力；沟通能力：通过各种手段，让
更多的人了解自己；应变能力：及时调整经营方向，适应市场风云变幻；学习能力：要比竞争对手学
得更多、学得更快。
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