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附录3：英汉术语对照表
分册目录
第一分册 技术转让的基本概念
本分册内容简介
第一部分 技术转让的动机
（一）常用术语
（二）技术转让：受让方的观点
（三）技术转让：转让方的观点
（四）技术转让：其他方的意图
总结流程图一：技术转让的动机
第二部分 技术转让协议的有利因素
（一）有普遍的发展愿望
（二）政治稳定
（三）经济稳定
（四）熟练的劳动力
（五）雄厚的基础设施
（六）投资或转让自由
（七）合同签订自由
（八）对转让方充分的法律保护
（九）法律与条例之间的正确平衡
总结流程图二：技术转让协议的有利因素
第三部分 技术向发展中国家流动
（一）信息自由流通
（二）伴随产品购买的技术流通
（三）资金赞助的技术转让
（四）通过带有技术成分的商业合同的流通
（五）通过技术获取商业合同的流通
总结流程图三：技术向发展中国家流动
第二分册 知识产权和技术转让
本分册内容简介
第一部分 知识产权简介
（一）许可证贸易：重要术语回顾
（二）知识产权和贸易战
（三）什么是知识产权
（四）四种类型的知识产权
（五）知识产权和自由贸易
（六）知识产权和技术流动
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（七）国际公约和世界知识产权组织的作用
第二部分 商标权
（一）商标许可和技术获取
（二）有商标权或无商标权――利益何在
（三）为什么要注册商标
（四）怎样注册商标
（五）特许经销权
（六）商标注册中存在的问题
第三部分 专利权
（一）专利持有者的权利和义务
（二）专利注册
（三）强制许可
（四）国际专利权的注册和控制
第四部分 版权
（一）版权系统
（二）版权和技术获取
（三）计算机芯片――一种新型的知识产权
第五部分 商业秘密
（一）商业秘密、技术诀窍和产权信息
（二）商业秘密的法律保护
第六部分 一揽子合同
（一）技术诀窍对于使用专利是必需的
（二）所有必要的诀窍和专利
（三）靠专利权和商标权增加保护
（四）靠商业秘密来增加依赖性
第七部分 受限许可
（一）独家或非独家许可
（二）许可的活动
（三）许可地域
（四）使用领域
（五）期限
（六）搭卖
（七）搭限
（八） 回授
第八部分 交互许可贸易：在技术转让中的特殊问题
第三分册 技术获取的过程
本分册内容简介
第一部分 成功与失败――一些基本假定
（一）技术转让的问题：五种失败
（二）成功技术转让的第一步：就技术诀窍作出计划
第二部分 政府的作用
（一）国家的技术与工业计划
（二）技术计划：设定优先顺序
（三）技术计划：建立控制
（四）自力更生与民族的技术：最终目标
第三部分 技术转让过程
（一）分析与计划
（二）寻求技术来源：六项策略
（三）评估技术I：价值与价格
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（四）评估技术II：确定价格
（五）决策
第四分册 理解合同――国际合同实践介绍
本分册内容简介
第一部分 合同与法律
（一）公法、私法和宪法
（二）合同与法律
（三）适用法律
（四）法系
（五）何时协议不是合同
第二部分 合同内容、当事各方与合同主要条款
（一）合同包括哪些内容
（二）合同当事各方
（三）合同的主要条款
第三部分 保证条款
（一）保证条款
总结流程图
第五分册 专利许可协议、工业工程建造合同和其他标准协议中的技术转让
本分册内容简介
第一部分 技术转让与专利许可协议
（一）专利许可
（二）专利许可协议：特殊条款
（三）专利许可协议与技术转让
第二部分 工业工程建造合同
（一）工业工程建造合同的类型
（二）招标与谈判
（三）短合同：长的一般条款
（四）招标：一种规范程序
（五）工程建造合同的专门条款
（六）工程建造合同与技术转让
第三部分 其他协议中的技术转让
（一）代理、经销、特许和商标协议
（二）咨询协议
第六分册 技术转让：技术获取合同范本
本分册内容简介
第六分册的结构
第七分册 技术获取合同的谈判
本分册内容简介
第一部分 谈判：立场和利益
（一）引言
（二）哈佛谈判项目――一种可替代的方式
（三）基于立场的谈判和基于利益的谈判
第二部分 谈判与谈判者
（一）不能从另一方的角度看问题（问题一）
（二）不能沟通（问题二）
（三）东西方文化背景的差别（问题三）
第三部分 谈判：策略和战术
（一）发现利益
（二）陈述利益
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（三）提出论据
（四）制定满足利益的选择方案
（五）解决利益的冲突：正确答案策略
（六）与强大的供应商谈判：打破垄断
（七）不公平谈判：揭露的方法
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