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书籍目录

前奏
导言
第一部分 重启商业
第一章 从企业到客户：与消费者建立直接关系
在社交媒体繁荣之前，你的企业没法与客户建立直接联系，如果想让人们了解你的产品或服务，你必
须打广告。但社交媒体改变了游戏规则，公司可以免费利用庞大的数字渠道与消费者建立直接联系，
这也是互联网时代的重要主题。
第二章 实用至上：从虚无缥缈的忽悠到实用主义营销
在当前的市场环境下，利用实用主义营销的机会是敞开的。一旦你拿出真正的价值，消费者甚至连看
都不愿看你的竞争对手。在我们当前的“炼狱”状态中，孕育着企业腾飞的无数机遇。
第三章 为打动消费者而生：被动式媒体与主动式媒体的融合
一张报纸的报道、一本杂志的文章、一本书和一篇博客的差异正渐渐消失，我们不再在意它到底是实
体印刷品还是虚拟字节。它们都是文本信息，区别在于我们何时看、怎样看，以及如何分享。
第四章 性感的数据：从不安的跟踪到完美的体验
随着数据的获取、存储、搜索、共享、分析和可视化发展，我们对商业的一切认知都很可能大大改变
，并且是一次又一次地改变。毫无疑问，如果你无视社交媒体圈，你就失去了一个发展企业并更加了
解你的行业的大好时机。
第五章 单屏世界：从四屏到单屏的转变
所谓的四屏是指：电视、电脑、手机和平板电脑。但屏幕本身在很大程度上没什么用，只有当它们相
互联接和联网的时候才有用。在屏幕上播放和创建的内容取决于你个人的选择，所以唯一重要的屏幕
是在你面前的屏幕。
插曲 现在是以个体为连接点的时候了
第二部分 重启自己
第六章 数字直立人：数字第一的姿态
互联网改变的是思维模式，如果心中没有互联网，你很难知道互联网的力量，也很难去利用它。你不
必是个原生的数字人，但你需要做出数字第一的姿态，因为这是当今消费者的姿态。
第七章 职业转型之路：拥抱曲折
在一个需要重启企业的世界里,我们必须非常习惯于自己的职业不再以直线方式前进。职业发展会扭曲
，会反转，变化和差异常常会连续和反复。所以，职场生涯的未来取决于个人接受曲折观点的能力。
第八章 新的工作方式：碰撞与融合
碰撞让这个世界转动起来！要成为一个永恒的创业者，把你的工作、个人和社区生活融合起来，寻找
创新性的方式让自己不仅仅和消费者相连，而且也与同行相连，无论他们距离你多远。
第九章 自我营销：通过强大的内容进行快速持续的沟通
作为个人，你有无数个空间，可以与志趣相投的人互联。简而言之，就传播你的经营理念而言，我们
正前所未有地迅速从一个广告世界奔向一个内容和情景交织为王的世界。
第十章 办公室之外：工作空间无处不在
在理解这个新世界的过程中，我们需要找到完成工作的新空间。新一代的工作者有大量的机会去找到
合适的空间来想出正确的想法。我们不再需要“去办公室”完成我们的工作了。
第十一章 重启人生：从职业到心仪的事业
在你目前的角色中，你有没有信心能在20年辛辛苦苦的工作之后，带着福利退休安享晚年？我希望你
现在能意识到，你的未来没有铁饭碗。你不必为了创业而创业，但你必须接受并体现创业的心态。
第十二章 拥抱未来：从炼狱到天堂，对未来我们能期待什么？
接下来，黑客文化、跨界营销、独立品牌的崛起等六个前瞻性趋势让我们相信：商业将变得有趣。它
会超越科技、社交媒体和移动设备造就的辉煌和荣耀，让我们可以实际思考、创造和规划我们的商业
未来。
致谢
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精彩短评

1、互联网的变革 与商业营销的思维模式 后半涉及到个体在浪潮中的位置及定位的思考 可是...太多毫
无意义的文字了 少有干货 也更多是经验谈而缺乏有系统 有逻辑的审视与思考。
2、书的内容还行，得细琢磨，翻译的太挫了，很多地方不知所云。
3、一个理论翻来覆去的说的典范，个别内容略有亮点！
4、看不懂看不懂，真不知道作者想说什么！
5、应该是本好书，讲了移动互联网时代，企业和个人面临的变革，但是翻译得很艰涩。
6、重启商业 重启自己 重启人生
7、重启人生，任何选择都有风险，放下担心。
8、作者鼓励大家以互联网的方式看待自己的职业生涯与企业。危机意识
9、内容感觉深度有限
10、口水书
11、前版本比后版本好看
12、了解互联网，大数据的入门书籍
13、口水书，逻辑也不是很清晰。可能是翻译的原因吧，可读性不是很强。
14、互联网改变的是思维模式，心中没有互联网，就很难知道互联网的力量，也就很难去利用它。如
果你甚至都无法想象，拿什么去创新、创造和颠覆呢？
15、互联网时代，用互联网思维思考工作和生活，必读之书，比一大帮中国人说的那些互联网思维靠
谱的多。你可以看到未来的大势在哪里。
16、两颗星给前言和第一章，理念赞。少数书整本是精品，多数书作者都蛮厉害，车轱辘话来回讲⋯
17、快速翻阅。印象最深的：现在是单屏时代。
18、无论普罗大众还是企业人士都很值得一读
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精彩书评

1、1、以客户为中心意味着从一个消费者的角度，而不是从一个企业人的角度看待问题。2、在未来5
年，关键在于企业能否转变方式，从注重数据库里的用户数量，以及如何更有针对性地进行广告营销
，转变为关注客户本身，以及如何与他们建立更牢固的联系。3、如果你自己不难为自己，别人就会
来难为你。
2、简单却又难以读懂互联网商业化已经25年了，已经不再是一个真正意义上的创新点，而变成了竞争
异常激烈的战场。变成了大玩家大资金的游戏，大鳄之间的拼杀，是为了抢下自己的地盘。讽刺的就
是互联网的初衷就是这个地盘不属于任何一个人，一个公司或者组织，而是让连接到这个网上的所有
的人。这些用户，他们的终端需求，决定了大鳄今天甚至明天的命运。如何掌握命运，互联网公司不
得不时刻绷紧了神经，思考如何争取用户，留住客户。这极大的区分了传统工业对于用户的看法和做
法。面对广大的用户和潜在用户，挖掘数据进行运营和销售，成为新的商业模式，变化之快之复杂令
人咋舌。而对那些刚刚进入信息化的公司，则需要尽快调整自己的链接方式，重新定义企业和员工，
去适应这个时代的变化。没有信息化，没有数字第一的姿态，很快就将被时代所抛弃。书中不断举例
互联网公司是如何在这个数字化时代下进行分析，改变，运营和销售。他们的商业化模式是如何演变
，对于数据的态度，对于移动时代的应对。同时也提到了在这个时代背景之下个人如何去应对：我们
之前信奉的工作和生活の平衡一说，变成了谬论。忘掉“工作和生活の平衡”，“如果你想要平衡，
就不该找这样的工作”——帕特里克。只能把工作和生活融合起来，就像热爱生活一样去热爱自己的
工作。在生活的间隙中完成工作，在工作的间隙中和家人一起生活。能够在这个时代中不被淘汰，变
得不可替代。需要学习，多读，多创造，热爱它，与之共生，实践。本书作者也推荐了《怪诞行为
学1&amp;2》《不诚实的诚实真相》因为三本书的作者丹。阿里尔利也是本书作者的朋友，并推荐了
图书出版代理商。这一段记录在书最后的致谢中。很多时候通过细节去挖掘人物之间的关系，我们不
难发现。其实所谓的商业价值更多的时候是通过GUANXI去实现，不仅仅是过去传统工业时代，在如
今的互联网信息时代同样也是。
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版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:www.tushu000.com
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