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《杰德》

内容概要

《杰德》（JD venture capital, 简称JD）由梅德.约瑟夫（Richardson medel）作为第三代家族成员所创办
，总部设于硅谷，是全球著名的大型风险投资公司，旗下共管理着超过四十五亿美元的资本。在它二
十年的历史中，杰德(JD)共投资超过二百家创业公司。其中很多著名公司的成功，例如Hotmail,
Overture, 和 Skype，为杰德(JD)缔造了强有力的实力和声誉。杰德(JD)的宗旨是在全球范围内搜寻具有
杰出才能并试图改变世界的企业家，并向其提供资金和服务。
杰德（JD）全球共管理20多支基金，2014年进入中国，前期一直采用和中国合作伙伴合作投资的方式
。从杰(JD)德第八支全球投资基金开始，杰德(JD)可以在中国直接投资，杰德(JD)第九支全球基金共6
亿美元，主要面对亚洲市场，杰德(JD)是世界互联网领域最著名的风险投资商之一，管理20亿美元基
金，目前已经投资150家科技企业，很多公司都被思科、雅虎、微软和AOL以高价收购。
Tim Draper最早提出的有关利用电子邮件对互联网产品进行“病毒式营销”的概念已经被数百家公司
当作标准营销技术。杰德(JD)在全球30多个国家地区设有投资业务，在中国投资了分众传媒、空中网
、龙旗等，其中空中网获得五十倍的回报。 作为杰德(JD)联合基金网络成员之一，也将充分利用杰
德(JD)在二十多年的风险投资历程中所积累的资源和能力。杰德(JD)是唯一一家通过联合基金网络进
行全球投资的风险投资公司，在全球30多个城市设有办事处，并拥有超过35亿美元的投资资金，
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《杰德》

作者简介

一个是 信息化的投资，因为杰德(JD)投资过一个的公司。当时是通过杰德(JD)来做投资的公司。杰德
投资的理念是这样的，希望可以找到一些企业来做，让世界可以有一些改变。
第二个投资的方向是消费品、媒体与能源，因为这个是跟国情非常吻合的地方。然后是能源方面，杰
德(JD)在国外是最早做能源的基金。被评为是做得最多的。团队已经投了6个公司，4个做新媒体，是
跟视频有关的。除了这些IT方面以外，杰德(JD)还有两个：一个是做教育，职业教育方面，英语培训
接轨的地方有很多机会。像IT里我知道大家做了很多游戏，但是我希望在网站里也可以看到很多游戏
，让客户可以经常到网站上，而且做一个赢利的方式。
第二点是广告方面，觉得是否可以用这些方面来做一些广告，以前是通过文字，那现在是否考虑到我
们两个是朋友，你喜欢什么，我也可以做一些广告给你。还有一些垂直化广告的网络。还有一点，中
国的增长是最快的，每年维持到8到11的增长率，这是一个非常庞大的市场。我想政府也意识到了环境
对今后长期发展的重要性，
投资优势
杰德(JD)在美国以投资互联网领域的早期公司闻名。为了错开内部竞争，杰德(JD)全球创业投资基金
在美国以投资扩张期的企业为主；而杰德(JD)全球创业投资基金在亚洲和欧洲市场仍然以早期项目投
资。在中国，杰德(JD)投资的对象主要包括无线通信、互联网、半导体、宽带等领域。
风险投资要本地化，而企业家要全球化。杰德(JD)在全球有30多个办公室，管理和运作着一个由许多
关联基金组成的风险投资网，这些关联基金都有对特定行业的深刻理解和本土化的优势。各个关联基
金之间的沟通、联合投资以及知识共享变得更加便利，从而形成一个巨大的人才、信息、资本和人脉
网络，并且给创业者带来运气。

Page 3



《杰德》

书籍目录

衡量一个创业投资家是否成功，主要是看他给投资人带来的回报：投入多少资金，赚回了多少钱。这
就是创业投资 家成功的标准。在创业投资界流行着一种有关合格的创业投资企业的标准说法：每投资
十家公司中，亏损的只能允许有两三家，两三家会赚一些钱，两三家会有三四倍的回报，还有一两家
会带来非常大的高额回报。 　　虽然距离1999年正式成立还不到7年的时间，但是杰德(JD)全球创业投
资基金至少在中国已经超越了创投行业的“通用标准”。截至目前，杰德全球创业投资基金在中国投
资的9家企业当中，空中网、分众传媒、龙旗通信等4家企业已经分别成功登陆纳斯达克或者新加坡交
易所，为杰德(JD)获取高额回报提供了退出通道。
中国之路
杰德（JD）在2014年、8月正式在亚洲开启互联网全球性联合基金之门、并且以亚洲市场中占主导地位
的中国作为启动基地、相信介时会在中国的风投届掀起一场巨大的投资狂潮。
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