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内容概要

《触心：DT时代的大数据精准营销》从客户定位、社交、数据库构建、支付、社群、影视、二维码和
物联网等角度来阐释企业面临的营销变局及应对策略。书中围绕互联网和大数据对营销的颠覆和重构
，向企业展示出未来营销的方向和手段。企业只有抓住机遇，努力利用好大数据这一营销利器，抓住
互联网+ 的时代机遇，才能在未来的发展中先人一步，实现精准营销的梦想。
《触心：DT时代的大数据精准营销》案例详实，内容丰富，方法、策略指导性非常强，加上图文并茂
的风格，可以帮助企业营销者正确认识时代变局，学习精准营销方法。其中案例和方法既有落地、实
操的内容，又有高屋建瓴的思维引导，对企业一线营销人员和营销管理人员都有很多借鉴意义。
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作者简介

付峥嵘，笔名魏琼、柏从新、峥嵘等，百度营销大学学员，某营销机构知名咨询专家，大数据与精准
营销实战专家，洞悉市场营销规律，帮助多家企业在营销方面取得了不俗成绩。 以“柏从新”为笔名
翻译《驾驭：沃顿商学院非常受欢迎的领导课》，参与策划出版多本书籍，有《北大金融课：一本书
读懂热门财经常识》、《移动营销新解密：移动互联时代的营销变革》等。
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精彩短评

1、新时代的营销教程，看了之后才发现以前知道的很多营销手段有点跟不上了，要是用这些方法和
现在掌握了新营销手段的对手来竞争，那就是个死字。现在想想还真有点庆幸，之前真的是低估了互
联网和大数据的威力，看来得好好从头学起，先从这书开始。
2、除了将理论讲得通俗易懂之外，书中选择的案例也都是当下热门的内容，时代感很强，让人读起
来很有代入感。作为学习大数据精准营销的教程来说，《触心：DT时代的大数据精准营销》这书写得
很不错。
3、案例挺多的，不但多而且非常有实操性，有很多东西都可以借鉴。整本书图文并茂，读起来非常
轻松，学习效果也非常好
4、围绕互联网和大数据对传统营销的颠覆和重构这一主题，展示并阐述了未来营销的大致方向和营
销手段，有不错的参考价值。
5、大数据营销的涉及的内容真广泛，长见识了
6、随着互联网商业模式的层出不穷，以及大数据的广泛应用，以前所学的那些传统的营销方式，在
面对这些新生事物的时候就有点手足无措了，因此买本书来学学新东西，为自己充充电很有必要。这
书还不错，挺有参考价值
7、写得比较好的营销书，逻辑清晰，观点独特，作者对某些营销手段的独特见解颇有启发
8、观点很新颖，涉及的领域也挺广，可以读一读
9、互联网在不知不觉中改变了所有人的生活方式，在10年前有谁敢想像人们对互联网的依赖程度会如
此之高。同样，对于互联网以后的发展趋势，大多数人也同样迷茫。在这个互联网改变传统商业营销
模式的时代，如何才能更好地跟紧时代的步伐，以便能更好地抓住各种稍纵即逝的机会，除了不断充
实自己，不断学习之外，没有他途。《DT时代的大数据精准营销》这本书写得不错，无论是想充实自
己还是从事这个行业的朋友，都推荐你看看
10、内容组织混乱，经常东写一点西写一点的。全书没有特别新颖的内容，都是主流做法的堆砌
11、蜻蜓点水的罗列了一些常见的网络营销知识
12、堆了一堆，蜻蜓点水，不值一读。
13、内容挺丰富的，涵盖的面也比较广，大数据精准营销涉及到的客户定位、社交、数据库构建、支
付以及社群等等都讲到了。总体来说还是本非常不错的关于互联网营销的书，值得读一读

Page 6



《触心：DT时代的大数据精准营销》

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:www.tushu000.com

Page 7


