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《淘宝店这样开才赚钱（全彩）》

内容概要

《淘宝店这样开才赚钱（全彩）》力求将淘宝开店、装修、运营、营销等知识与技巧融会贯通，共分
为三个部分，讲述了从无到有、打造成熟店铺的具体步骤，逻辑性与连贯性极强，章节环环相扣，方
便读者阅读。
每个部分都分为基础知识篇和经验之谈篇，满足了初级卖家和中级卖家的共同需求，兼顾了系统的知
识体系和实用的经验技巧，为不同层次的卖家解决了运营方面的主要问题。《淘宝店这样开才赚钱（
全彩）》适合想要在网上创业的初学者，同时适合刚刚起步的初级卖家，以及遇到经营瓶颈的中级卖
家。
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