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内容概要

当传统企业遇到移动互联网，传统行业如何接轨、创新，提升绩效是所有经营者都关心的话题。本书
从管理的失控、管理的掌控、管理的实操落地工具等角度，为读者提供了一些思路、方法及工具，希
望借助移动互联网的技术手段、有效易行的管理模型，帮助企业打造驱动企业内在竞争力的引擎。
本书观点鲜明，内容详尽、阐述透彻，理论与方法巧妙地融合在一起，包含大量案例，并从实践角度
对案例进行了全方位的剖析，详细解读了案例中的策略、方法与技巧，颇具指导性和实用性。
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作者简介

陈震
企业销售系统咨询顾问，清华大学、北京大学等高校总裁班营销课程讲师，2010年度中国营销杰出著
作奖《铁军式营销》作者。
张治
企业家，创业导师，致力研究互联网技术在企业中的应用，移动营销管理系统“行销宝”创始人。
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精彩短评

1、
很棒的好书，读后很受启发，为传统企业精细化管理提供了高效易行的移动管理模式，值得借鉴与应
用。
2、
挺不错的,有些在实际工作上能借鉴学习的,不一样的模式,不一样的管理,有用!
3、
知易行难，面对云销方式茫茫然，颇有措手不及之感，如经历灾变一般。经过三年调研，遍访制造、
工程机械、IT、教育培训、快消品、家居类等行业融西方管理思想于本土企业，案例翔实生动，可堪
大用。
4、
观点鲜明，内容详尽、阐述透彻，理论与方法巧妙地融合在一起，包含大量案例，并从实践角度对案
例进行了全方位的剖析，详细解读了案例中的策略、方法与技巧，颇具指导性和实用性。
5、
挺好的书,有独到的见解,书的质量也好很好,听不错的推荐一下吧
6、
作者将其十余年的管理思考、对移动互联网工具的成功应用之心得精彩地呈现在这本书里。来自实践
的鲜活智慧！如有机栽培的花朵果实般的诚意和营养！
7、
才看了不到一半，有点醍醐灌顶的感觉。写的深入浅出。感谢作者。正在创业路上，有时候靠自己的
脑袋凭空去想一年，不及聪明人的一句话带给你的更多。
8、
现代社会快速发展，营销模式也在变化，这本书很贴合实际，值得学习。
9、
可以说，这是在互联网时代非常值得网商们读读的一本书，大家都知道，如今是个互联网时代，谁先
掌握云销谁就掌握了话语权，但是如果做好云销，如果更好的表现自己，我们还可以做的有很多。
10、
现在最火的就是“云”和手机营销了，不管是不是从事销售或者管理，我认为都应当读一读这类书籍
，不管怎样都要与时俱进嘛，这本书在移动互联网销售方面的分析还是比较透彻的，很有收获，值得
一读。
11、
这本书从管理的失控、管理的掌控、管理的实操落地工具等不同角度，借助移动互联网的技术手段来
有效管理企业，非常适合传统企业向移动互联网转移的经营者来读一读。
12、
作者写的挺不错的，分析也是很全面很强大的，建议想做把产业做到互联网看看。
13、
在这个数字化的时代里，云销是新的营销模式，也是互联网经济的未来，这本书很多地方见解独到，
也很让人明白今后的发展趋势。
14、
不错的一本书，受益匪浅，让人耳目一新，管理的新思路，跟上大时代的脚步，很适合管路岗位的人
，推荐！！！
15、
以前对云销没什么概念,看了这本书后真是大开眼界,网络时代全新的管理理念,真是每个人都要学习一
下的,非常好的书!
16、
这本书很有价值，通过学习，不仅升级我们的管理思维，使我们能掌握正确的方法，将其应用到实际
中时可以直接提高企业效益，夯实企业的核心竞争力
17、
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一开篇就让我，脑洞大开，给了我新思维，赞。以前根本没想到这方面啊！
18、
在移动互联科技发展快速的今天，营销团队的领导管理直接决定企业利润，作者详细解读了案例中的
策略、方法与技巧，具有很强的指导性和实用性，值得一读！！
19、
如今的微信营销是做的如火如荼，这个只是手机端模式的一种，如何做的好，看看书，学习一下经验
20、
整本书把理论与方法巧妙地融合在一起，里面还包含大量的案例，并从实践角度对案例进行了全方位
的剖析，在现实生活运用中很有实用性。
21、
刚刚才在看这本书，蛮实用的
22、
朋友推荐阅读的 据说不错。以前阅读过作者其它作品，这本也应该有所收获。
23、在互联网时代，《掌控云销：手机管理新模式》为传统企业精细化管理提供了高效易行的移动管
理模式，值得企业家借鉴与应用。
24、
大数据来临，大家都在做准备，以前是pc时代，现在呢是移动互联网时代，有太多的不确定因素在里
面，里面有几个案例还不错。作者陈震，第一次看你写的书。
25、
看了之后我有了新的看法，还可以，推荐大家看一下
26、
这本书内容相当的接地气，而且是本被证明是行之有效的用于破解移动互联网时代迷局的书。
27、
很不错的书，从管理的失控、管理的掌控、管理的实操落地工具等角度帮助企业打造驱动企业内在竞
争力的引擎！ 企业管理者不要错过~
28、
首先，书里面有很多实例，看着挺有意思挺有趣的，当然也有很强的借鉴意义。其次，作者在书里提
出了关于现代互联网形势下很多新的营销思想，很有借鉴意义
29、
这么多名人推荐的书，能不是好书吗？呵呵，读一读这本书，可以提升你的管理思维，帮你掌握正确
的方法，里面的案例挺不错的，值得一看
30、
手机管理的确很重要啊，看了这本书感觉受益良多
31、
通过学习，不仅升级我们的管理思维，使我们能掌握正确的方法，将其应用到实际中时可以直接提高
企业效益，夯实企业的核心竞争力。里面还包含大量的案例，并从实践角度对案例进行了全方位的剖
析，在现实生活运用中很有实用性。
32、
怎么去做好销售,企业的管理,在这书里面都可以学习到,现在的科技,移动办公是趋势.
33、
我个人觉得这本书是不错的，最主要现在是个互联网时代，移动互联也很重要，这本书给大家讲解了
很多方法，有兴趣的可以好好的看下这本书
34、
很好的一本书，想了解传统行业如何与互联网经济接轨的话必读，使你掌控先机
35、不错的一本书，在移动互联网时代的浪潮冲击下，管理的新思路，让人豁然开朗。至少会受到启
发。
36、
现在是移动互联网的时代，不了解移动互联网则很难取得成功，这本书则很好的解决了这一问题，值
得一读
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37、
这是个移动互联网称霸全球的时代，也是移动互联网遍地是金的时代，如何才能在移动互联网中脱颖
而出，就是我们现在必修的一门课程，通过这本书，我也看到了不一样的移动互联网。
38、
当代的手机使用已是全民普及，从简单的拨打电话发短信到现在对手机功能的不断研发，手机管理也
有了新模式，手机厂商之间的互相竞争 比的就是看谁能创新，谁更会营销 更会管理。
39、
此书作者写的非常好，能让我学到更多关于云销的知识，通过学习这本书我发现了更多商机，所以好
评就不言而喻了！！
40、
世界变化太快 从最开始的开店 到开网店 现在流行什么 云销 微商 只有跟进才能致富啊
41、
书本前两天收到了，还只是错略看了一下，感觉很不错，主要是我几个月前有在某网上听过该作者的
讲课视频，感觉很好。所以收到书的时候，一看到作者的名字就感觉很熟悉，等仔细品读以后再做分
享。
42、
虽然我不做网商，但是宣传真的是必不可少，再说为了提高效率也该多看看这类书籍。
43、
为什么选择它，是因为它把当今云时代的特点和操作运营方式都说的很清楚，操作性强。
44、
这本书用翔实的案例来印证在互联网时代管理的新模式，有理有据，写得不错，值得一看。
45、
非常实用的一本书，案例分析和理论相结合，让理论浅显易懂，喜欢管理学的不错啊
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精彩书评

1、今年大中型企业都在做各种形式的改变，互联网是个非常有利的突破口，推出这本书，刚好提出
了企业从选择到转型的问题，有理论+实践，能让人感觉看了后我如何能落实自己的想法，填充了改
变中遇到了具体问题，这个本书还不错，高层领导看的话应该更有价值。
2、书中的分析挺到位，例子也比较不错！就是书中的行销宝软件，希望能试用一下。总之这本书读
完后，略有共鸣吧。不能期望读完这本书一切都柳暗花明了，还是需要将理论付诸行动。
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