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《这样开特色店才能赚》

前言

特色店的概念最早起源于美国，流行于日本，是创意鲜明、风格独特的店铺。店铺林立的今天，特色
是店铺的灵魂，更是店铺的生命。店铺只有在追求个性、张扬特色的努力中，才能吸引顾客挑剔的眼
光。在只有特色才能生存的年代，立足于特色已成为商业趋势和开店的最新潮流。只有拥有鲜明的特
色，才能使你的店铺在残酷的商业竞争中傲视群雄，屹立不倒。    如今很多店面同质化现象严重，很
难吸引顾客。一家质量不错的鞋店却生意平平。一天，老板无意问听到顾客抱怨试鞋时频繁穿鞋、脱
鞋太累，于是决定在店内铺上名贵地毯，店门口设置鞋架，并更名为“赤脚鞋店”。门口贴出告示：
店内铺有地毯，顾客需脱鞋购物，本店代为擦鞋。于是鞋子销量大增。要突围，就要在细微处比别人
有特色。    时尚又别具一格的特色店，客流量要比其他店面高，生意要比其他店面红火，无疑是其中
的亮点。因此，开店者一定要看清未来消费的个性趋势，一定要顺势而动。    开店者需要注意的是，
在开特色店之前，你一定要树立特色理念，以形成个性新潮的经营特色。特色店与其他店铺不同，它
有自身的要求和特点，而这也正是开店赚钱的优势所在!    在流行之中创独行，在众行之中求反行，在
都有之中寻空缺，在先进之中觅后进，在热门之中爆冷门，这是现代商业社会赚钱的不变真理。在竞
争日益激烈的现代商业社会，人人都能想到的生意很难赚钱。要想轻轻松松地赚钱，创业者必须懂得
利用创新思维来思考问题。具体到开店而言，即开店要有自己的特色，这样才能在众多的竞争者当中
脱颖而出。开店就要开一家特色店，而盲目跟风，跟在别人的后面做生意根本没有出路，更谈不上赚
钱。独树一帜，别出心裁，以奇制胜，不论在哪个行业都是赚钱的不二法门。
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《这样开特色店才能赚》

内容概要

《这样开特色店才能赚(开店创业超级指导书)》从实际情况出发，运用整体把握与具体实施方案相结
合的思路，对特色店的市场分析、项目考察、店铺装饰、广告创意、经营运作、市场营销等多个环节
进行了深入的分析，为广大创业者提供简单易懂、切实可行的特色店赚钱经商指南，让创业者轻松跨
入富商行列。特色店的概念最早源于美国，流星雨日本。随着我国经济的高速发展，特色店这一新鲜
事物也进入中国，并受到追求个性的年轻人的喜爱。在店铺林立的今天，特色是店铺的灵魂，是店铺
的生命。店铺只有在追求个性、张扬特色的努力中，才能吸引顾客挑剔的眼光。
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《这样开特色店才能赚》

作者简介

常桦，河南省新郑市人。长期致力于文化创意产业的策划和开发，整合文化资源，为人们的精神家园
提供智慧的源泉。出版有《左手老子右手孔子》、《历史的盛宴》、《历史的江湖》、《商道》等多
部作品。
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《这样开特色店才能赚》

书籍目录

第一章 开特色店的生意经 特色店入门第一课 特色意识不可少 特色店的精准定位 选准独具特色的经营
方向 第二章 儿童玩具店 儿童玩具市场前景诱人 精心挑选儿童玩具店的店址 首次进货要量少精致 重视
玩具的陈列 给孩子留下好印象 第三章孕妇装店 特别时期的时装秀 位置决定生意 把好进货关 表现特色
基本技能 轻轻松松做买卖 第四章包饰店 既要适销，又要适量 掌握皮质的鉴别 销售从细节开始 第五章
眼镜店 个性突出，精细时尚 进储货物：把紧每一道关口 打造舒适明快的购物环境 一切以顾客为导向 
第六章宠物店 利润大，风险小 胸有成竹，做足功夫 小批零进，突出重点 确定优势，找到位置 养好幼
犬，喂好幼猫 特殊时期，特别注意 第七章花店 你的鲜花为谁绽放 花店选址最重要 因地制宜，量力而
行 我的地盘我做主 寻找卖点，营造市场 第八章全景奇画店 科技致富，前景广阔 生意好不好，选址是
关键 合理陈列，激发购买欲望 第九章酒吧 名利双收的明智选择 抢占财富高地 结构独特，分类科学 增
加销量，降低成本 控制成本，放大利润 第十章茶馆 都市休闲风景线 个性鲜明，特色独具 ⋯⋯ 第十一
章 咖啡馆 第十二章 洗衣店 第十三章 杂货店 第十四章 婚庆店 第十五章 神奇石画店 第十六章 健身房 
第十七章 药店 第十八章 魔术店 第十九章 美甲店 第二十章 电脑饰品店 第二十一章 格子店 第二十二章 
户外用品店
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《这样开特色店才能赚》

章节摘录

版权页：   广告通过介绍商品和服务，把有关信息传递给目标市场的消费者，希望消费者引起注意，
加深对商品的认识，形成好感并产生兴趣，激发购买欲望，增强购买信心，从而有效地促进商品的销
售。 广告促销是商家常用的促销手段，促销效果也非常明显，只要很好地利用，都会获得不同凡响的
效果。 利用媒介做广告促销。杂货店虽然不用电视、广播、报纸等做广告促销，但可以通过其他媒介
，如海报、社区赞助活动等进行广告促销活动。 利用店头做广告促销。店头广告是杂货店惯用的广告
促销形式。一般可分为站立式、悬挂式、招贴式3种形式。店头广告既有利于装点卖场，吸引顾客入
店，又可以刺激顾客产生购买的欲望，达到消费的目的。而且，这种方式的广告促销，可以保存很长
时间，更换特别方便，被商家广为利用。 利用店员做广告促销。店员做广告促销是最灵活的促销形式
。顾客可以在店员的表演和解说下，详细了解商品的各方面情况。在为顾客讲解时，语言要流利，吐
字要清晰。耐心、细致地回答顾客所提出的问题，使顾客产生亲近感，增强对商品的信任。 利用商品
的广告促销。杂货店在做食品的广告促销时，可以利用食品样品请顾客品尝。顾客通过亲身体验后，
会感受到商品的真实品质，从而产生购买的欲望。对其他生活用品可以陈列一些样品，让顾客对商品
有一种真实的感受，从而达到销售的目的。 利用顾客口碑做广告促销。对于杂货店来说，顾客的良好
口碑是无形的广告促销形式。人们购物之后，无论是满意的购物，还是不满意的购物，他们都会向周
围的人群传递，用自己对杂货店的好恶情感来感染别人。所以，杂货店应时刻提高自身的整体形象，
以创造良好口碑。 利用物美价廉做广告促销。顾客在购物时，无非在意的是商品的质量和价格。只有
商品优质，价格便宜的店铺最受顾客青睐，吸引八方来客。 利用优质服务做广告促销。热情、周到的
服务，会给顾客留下美好的印象。顾客会因此而喜欢杂货店，成为忠实的老顾客，而且，会为店铺带
来更多的新顾客。 商场如战场，同行之间难免要彼此竞争，但在竞争中又共存共荣。杂货店同行之间
竞争通常有以下策略： 商品质量的竞争。杂货店的商品质量的优劣是决定生意兴衰的关键。顾客们最
关心的毕竟是商品的质量，如果商品质量不好，甚至出售假冒伪劣商品，其他方面做得再好，也不会
留住顾客。经营者在加强其他方面的建设和管理时，更要注重商品的质量管理。以优质的商品征服顾
客，击败竞争对手。
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《这样开特色店才能赚》

编辑推荐

《这样开特色店才能赚(开店创业超级指导书)》是开店创业超级指导书！开店并非遥不可及，《这样
开特色店才能赚(开店创业超级指导书)》将带你走上创业之路！
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