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内容概要

当下是移动互联网的时代，移动互联网在改变人们生活、思维方式的同时，也改变了商业的运营模式
，而微商传媒就是顺应时代而生的崭新创业模式。微商传媒之所以成功，最根本的原因是抓住了生意
的本质，即链接。链接缩短了商品与用户之间的距离，从而减少了商品的成本，真正让利于消费者。
放牛哥通过对微商传媒创业经验的总结，从全新的角度解读了什么是微商，如何做好微商，并为读者
分享、解析微商传媒成功的案例。《放牛哥教你做微商》是一本微商创业者必备的指南书，在教会读
者微商运营知识的同时，更对提升读者的互联网思维有一定的帮助。唯有改变了思维，人生才会改变
！
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作者简介

放牛哥，本名陈洪波，微商传媒有限公司创始人兼CEO，微商控股有限公司董事长，2013年涉足互联
网，多年积累深谙全网营销之道，2014年起开始玩个人QQ空间自媒体，靠QQ空间年赚200万，被誉为
中国最值钱的QQ空间。在中国微商博览会上被评为微商界十大导师，2015年度微商风云人物。
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微商的本质是什么
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微商的发展历程
微商创业正当时
微商创业是必然发展趋势
微商展望
第三节 微商的定位，理清微商路
微商的产品定位
微商的客户群体定位
微商的商业模式定位
第二章 个人创业致富的财路在这里
第一节 个人创业的三大选择
实体店为什么越来越难
淘宝时代还有机会吗
微商凭什么能改变你的命运
创业选择决定成功的高度
第二节 互联网开启个人创业的掘金时代
互联网＋，一个颠覆的时代
真正的财富就是一种思维方式
第三章 新淘金时代：移动互联网下的商业模式
第一节 移动环境下的新营销模式
从细微处看移动互联网的大趋势
移动互联网的特征给我们带来什么启示
移动互联网思维到底是啥玩意
移动营销是如何实现的
第二节 微店创业模式：最具潜力的手机赚钱模式
微店电商平台该如何选择
开微店真的很简单
微店的运营
微店推广方法
微店如何维护客户关系
第三节 微信朋友圈创业模式：让朋友为你的梦想买单
微信营销的优势在哪里
微信营销的模式有哪些
做好微信营销的绝密技巧
如何对微信营销的效果进行评估
第四节 微信公众号创业模式：闷声发大财
不可不知的微信公众号推广技巧
从零开始，草根微信公众号的运营之道
微信公众大号路在何方
第四章 微信营销玩转攻略
第一节 朋友圈营销，玩的就是精准粉丝
朋友圈营销之快速加粉
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爆机爆粉模式，永远无法实现优质客户
如何让粉丝喜欢你
让粉丝尖叫的互动方法
朋友圈没互动，别怕
第二节 朋友圈这样营销不可能不赚钱
朋友圈适合卖什么
什么人适合做朋友圈营销
朋友圈营销要善于动脑
在朋友圈卖货的核心玄机
第三节 企业微信营销，四两拨千斤
企业为什么要做微信营销
企业微信营销的详细步骤
传统企业如何搭档微信营销

第五章 微商实操方法：如何做一个成功的微商大咖
第一节 自媒体营销：平民化网络营销的新玩法
一定要懂的自媒体营销要点
自媒体营销，内容为王
自媒体营销的六大技巧
牛人成功的秘籍，你知道几个
第二节 社群营销：最具影响力的营销方式
社群是未来商业竞争的核心动力
如何组建一个好的社群
社群的运营：教你打造长期活跃的社群
玩嗨社群开启悦享之旅
第三节 微商公司：微小个体的创业平台
什么是微商传媒，什么是粉刷匠
微商传媒就是生意综合体
加入粉刷匠，改变命运
粉刷匠新手出单秘籍
为什么必须让客户自己下单
当客户嫌贵时，怎么办
他明明需要，为啥不买呢
微商传媒粉刷匠刷屏秘籍
如何用框架思维招募粉刷匠
别人的成功，你能复制吗
成功变身产品经理
写文章带来的超高转化率
写日记如何带上情绪
做生意归根结底做的是人品与口碑
参加自明星大会的收获
第六章 眼见为实：成功案例与经验分享
手把手教你轻轻松松月赚两万
3000人争抢卖的内裤
县域微商创造的奇迹
微商传媒在城口县的运营实录
传统公司与微商传媒结下美好姻缘
改变产品思维模式
月赚16000元的粉刷匠现身说法
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微商上的化妆品要怎么做
附录1：一个真实的微商传媒
附录2：微商传媒的大事小情
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