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章节摘录

版权页：   到沈阳后，在老乡那儿休息一天，他随即赶往通化市。到了通化，他首先对通化进行市场
考察。在通化的七天里，他依然省吃俭用，用最短的时间以最高的效率走遍通化市各个县城，待返回
沈阳已经是身无分文。没办法只有去给老乡干体力活。干了十天，他就向老乡提出要回老家一趟，去
找一些材料和联系挂靠单位，为下步打入东北市场做准备。老乡对他有这种想法感到非常高兴，对他
的做法也表示支持和赞赏，因为在这期间，倪忠平曾向老乡全面阐述了自己对未来的打算，那个支持
他的老乡给了他500元钱当做路费。 这是他第一次走出家门，在这过程中他感触最深的是事业的艰难
和乡情友情的可贵。老乡的支持与帮助坚定了他的信心，给了他前进的动力。返回家乡后，他用了两
个月的时间，认真地对家乡的产品经营情况进行了调查，并与相关的企业和老板进行联系，得到了充
分的市场信息，也建立了相应的人际关系。 1913年8月下旬，他带着向战友筹借的700元钱，第二次奔
向东北通化，找到一位老乡。那位老乡觉得这小伙子搞推销产品不错，就介绍倪忠平到辽宁盘锦辽河
油田欢喜岭采油厂的一个朋友那儿，让对方帮个忙。没成想，经过短暂接触，油田朋友说你这个老弟
不错，人很实在，你来的正是时候，采油厂有个新建项目，需要许多材料和产品，你回去做下准备，
到十月份来取图纸和计划指标。 事情进展得比预想的还顺利，倪忠平立即返回温州，找到战友和朋友
筹措款项，到9月30日，他再一次来到了辽河油田。半个月后，他终于拿到了20万元计划。经过运作，
到第二年的二月，他顺利完成了计划，完成了他有生以来第一次的经商历程。 建立自己的公司，把事
业做大 挖到第一桶金后，倪忠平总结经验，立志建立自己的公司，这是他首先要做的事情。辽河油田
是全国第三大油田，是一个特大的物资销售市场。年物资需求之大不可想象，若能在此占领一席之地
，一定会财源滚滚。他格外珍惜这个机会，每一件事都办得十分尽力，给客户留下了良好的印象。 经
过几年的奋斗，倪忠平的上海华东电器盘锦销售有限公司以诚实可信的经商理念，不但在辽河油田站
住了脚，而且相继打入了大庆油田、华北油田、新疆油田，在这些地方都建立了完善的销售网络，销
售金额逐年增加。这时的倪忠平人气大增，他的军人气质、诚实可信，赢得了市场同行们的赞誉。 经
过十几年的商场打拼，倪忠平的个人生意已经遍布全国，在新疆、湖南、大庆、佳木斯等地都活跃着
他的身影。自己发展了，但倪忠平不忘家乡。他在温州洞头县建立了洞头县东升石油泵阀制造有限公
司。这个企业占地面积1万多平方米，厂房建筑面积1万多平方米，办公楼2000多平方米，总投资2000
万元。东升石油泵阀制造有限公司为当地人就业提供了条件，目前生产态势良好，经济效益更是逐年
攀升。
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《走出温州:50位异地温州商会会长纪实》由沈阳出版社出版。
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精彩短评

1、了解草根的成长，比较不错。可惜价格较高，内容不够细致，没有有效分类。
2、自己正在处于低谷、迷茫时期，没有方向也没有头绪。作为一个年轻人，这么不珍惜时间实在是
不应该。周末到浙江图书馆借来的书，逼着自己把书看完。真心佩服任何一位勤劳刻苦，为了理想和
心中信念追求不倦的人，无论成功与失败，他都是一位战士！书中分享的东西还可以，只是年代不一
样，可以直接照搬是不可能成功了，应该举一反三，思考出创业赚钱的点子吧年轻人！
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