
《男人会说话的口才书》

图书基本信息

书名：《男人会说话的口才书》

13位ISBN编号：9787806755297

10位ISBN编号：7806755292

出版时间：2009-7

出版社：内蒙古文化出版社

作者：王东腾

页数：290

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介以及在线试读，请支持正版图书。

更多资源请访问：www.tushu000.com

Page 1



《男人会说话的口才书》

内容概要

《男人会说话的口才书(经典收藏版)》的主要内容是：在现代社会，无论是职场还是生活上，好的口
才都能给我们带来极大的便利。《男人会说话的口才书(经典收藏版)》的特点在于专门针对男人会说
话来编写，侧重于男人与别人沟通时所需要具备的技巧。男人和女人，在口才方面，无论是说话所调
动的资源、语气、方式、力度等都是不同的。不能把男人和女人的口才艺术混为一谈，所以，就有了
男人应该有“男人的口才书”！
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赢得新契机第四章  男人获得上司青睐的口才  1.把握分寸跟老板说话有绝招  2.学会听懂老板的“弦外
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博人一笑  第六章  男人赢得同事好感的口才  1.与同事和睦相处  2.办公室说话三大原则  3.怎样称赞不漂
亮的女同事  4.针对同事的“降龙十八掌”  5.七种巧妙的同事沟通技巧  6.求同事办事应掌握的原则  7.
与办公室女性交往的学问第七章  男人婚恋美满的口才  1.哄女友开心的乖巧话  2.与异性搭讪的“一贴
灵”  3.与异性交谈投机的三大秘诀  4.安慰女友的漂亮话  5.男孩对心仪女孩应该这样谈  6.巧用方法抓
住女人心  7.与妻子说话的十个技巧  8.把握好夫妻说话的尺度第八章  求人办事的口才，男人最需要  1.
求人办事在语言上应注意什么  2.求人办事的实用技巧  3.求人办事千万不能犯忌  4.求人秘诀十二则  5.
求人办事要深人了解对方  6.花花轿子人抬人  7.未成曲调先有情第九章  男人巧言妙语应对千面人  1.东
方朔巧对汉武帝  2.纪晓岚——巧言自救  3.萧伯纳——真理玩笑两相宜  4.对怀有敌意的人也可以采取赞
美的策略  5.拒绝别人的技巧  6.说服别人的十大有效策略  7.让别人轻松接受你的忠告  8.初谈时说话要
注意的细节  9.如何巧妙应付别人的奚落  10.如何避免让别人难为情  11.日常交谈的四大禁忌  12.巧设“
话”套，套住对方
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编辑推荐

《男人会说话的口才书(经典收藏版)》由内蒙古文化出版社出版。
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精彩短评

1、和其他的书没什么太大的区别，收获不是很大
2、男人会说话的口才书(经典收藏版) 这本书我看了下，我觉得它对我挺实用的，但有些地方写的不
详细，总体来说还是不错的
3、书写得很烂 但能收获一份细心 也不坏。尤其是我此等粗人。
4、这本书不错，光看目录就知道，每条每款讲的都很透彻，易懂~~值得拜读哦~~
5、垃圾书，复制粘贴的东西
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