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《金牌推销员》

内容概要

《金牌推销员成功话术(实战提升版)》演示了各行各业的金牌推销员几百种无往不利的成功话术。这
些话术会让推销员在销售中游刃有余。
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《金牌推销员》

书籍目录

第一章 推销出奇话术 拿出几套解决问题的连环计
第二章 推销时机话术 精准地把握对方的底牌
第三章 推销攻心话术 替对方考虑等于替自己考虑
第四章 推销柔性话术 用热情和真诚打动客户
第五章 推销争价话术 以求得“双赢”的最佳结果
第六章 推销制胜话术 把大师的思路变成自己的本领
附录一：我是销售高手吗
附录二：专业推销员的多重角色
后记
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