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内容概要

对于企业外包，许多读者可能还不太了解，可是你知道下面的这些例子吗？
    可口可乐，长盛不衰的饮料品牌，公司却不从事饮料生产，只掌握可口可乐原液配方以及品牌的营
销工作；
    盖洛，全球最大的葡萄酒生产公司，却没有种过一粒葡萄；
    格兰仕，以承接微波炉生产外包而名扬天下；
    耐克，世界著名的运动产品品牌，没有自己的工厂，只专攻附加值最高的设计和行销；   
    波音，顶尖的飞机制造公司，却只生产座舱和翼尖。
    ⋯⋯
    这些世界顶尖的公司为什么要这样做？
    这些公司却实现着巨额的盈利和占领着庞大的市场！
    这里就有我们还没有掌握的全新知识——企业外包战略。
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精彩短评

1、2006-08书，本身没有什么特点，但是外包是一种资源整合的思维
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精彩书评

1、首先要认识对象,就经常在论坛上出没的人群而言,中国有句古话说得好:无事不登三宝殿.所以来泡
论坛的人不是想主张自己的个性观点,就是想来求助解疑的.之所以叫做论坛,就是供大家学习交流的.销
售是一门艺术,它不仅讲究沟通技巧和场合,而且还需要人脉.所以,无论是在论坛里面还是在现实中,我们
都需要建立和维护自己的朋友圈子.当然,要销售自己时,面对的大多是陌生人,而在论坛里面沟通交流的
方式主要是靠语言,所以说话是否得体,真诚是至关重要的.如果是在论坛里面恶意的灌水作秀,也就如同
街头的传单广告,是引不起路人的多大重视的.所以,平时要多沟通互助,坦城相待,以诚会友便成了一种不
成文的原则.那要如何才能建立自己的朋友圈子呢?首先,要经常出来亮亮相,多参加些论坛活动增加好印
象.其次要在论坛里多去看看别人比较好的帖子,比如斑竹推荐,热门话题,最新求助等,但去了不要只是雁
过无痕,有比较好的意见和建议也要留下.当然,如果你有比较好的想法和经验,也需要发贴来让大家分享
交流;碰到别人向你求助,如果时间和精力允许的话,希望你也能切实际的提出个万全之策.出场亮完相之
后,剩下的就是沟通!面对陌生人的沟通,尤其是像在论坛里面主要靠语言来表达我们的方式,我们不仅需
要寻找共同的语言,还要懂得站在别人的立场换位思考---即将心比心.当我们聊得比较投缘,彼此间多了
信任的话,自然而然的别人就会认同你,认同你了就慢慢的成为朋友.尽管是网络,无论你是怀着什么样的
目的,要想别人相信你,你就得先学会信任别人.大家都知道,在同质产品中人们更容易亲睐品牌,这是源于
他们对品牌的信任和忠诚,所以我们也不妨把自己做成品牌去推广,让我们在论坛里面家喻户晓.夸张一
点,做人做到人人喜欢你,做事做到人人需要你,你的品行和态度就是被人认可的,自我推销就是成功的!易
创服务外包社区欢迎您 Http://www.ecbpo.com
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