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内容概要

本书着重介绍了一个成功的推销人员应具有品格特征，以及推销说服技能。不要把它仅当做一本专业
书籍来看待，仔细研读后，你可以在书中感悟到一种积极生活的心态，掌握一种受益一生的技能。这
些都是成功人生所必备它。
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书籍目录

引言
上篇  品格的魅力
一、诚信为本
二、自信、乐观、热情的心态造就成功人生
三、成功者应具有顽强坚韧的意志力
中篇  确立目标的重要性
一、从梦想走向成功
二、合理设制目标计划
下篇  推销说服的技能
一、成功说服的准备工作
二、要想成功，不可忽略小节
三、说服的技巧
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精彩短评

1、推销是个人人格和职业艺术的结合。乔 吉拉德——最伟大的推销艺术践行者。
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