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《这样的男人会来事会赚钱》

前言

怎样的男人会来事？怎样的男人会赚钱？这是一个令无数人为之沉吟、深思的话题。社交是个大课堂
，其中深藏着许多大大小小的处世学问。每个学问都不是清茶粗饭，可有可无；相反，却构成了人生
重要的成败课题。社交处世是世上最难以解说的事情，但它又常常缠绕人心，令人欲罢不能。其实社
交就是考验人的战场，会来事的男人总能打胜这场仗，因为他们懂得看透人心，巧用处世的技巧和策
略。作为男人，必须在各种各样的社会环境中生存，每个场合所应该采取的应对方式都不同，除了要
充分洞察现实环境之外，没有一定的社交与处世技巧很难适应这些纷繁复杂、瞬息万变的环境。一个
男人，撑起一家门面，必须为人情“买单”！为人处世，吃喝应酬，走亲访友，求人办事，人情往来
，其中虽然钱不是主宰，但很难离开钱。男人没钱，容易抠门，抠门的人又容易遭人排斥；男人没钱
爱占小便宜，爱占小便宜的人又容易遭人冷遇。是男人的错，还是没钱的错？一切的一切，男人心里
最清楚。
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内容概要

《这样的男人会来事会赚钱》内容为：社交就是考验人的战场，会来事的男人总能打胜这场仗，因为
他们懂得看透人心，巧用处世的技巧和策略。金钱虽然不足万能的，没有钱实在是万万不能的！所以
，男人赚钱才是硬道理，男人赚钱才是真本事。
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章节摘录

6．机遇源于瞬间的灵感许多伟大的创意都来自瞬间的灵感，或者是梦中的启示，如果你有所感，就
要把它记下来，变成成功的机会。许多伟大的发现来源于很小很随机的灵感，而成功的男人就能及时
地捕捉到如闪电般的灵感为自己所用。一家规模比较大的公司到内地某城市的商贸一条街开了家专卖
店，左邻右舍卖同类商品的有好几家，结果这家商店一开张就门庭冷落。货是同样的货，价格也是同
样的价格，而相邻的商店却一派繁忙。商店经营者前去做了一番市场调查，终于弄清了原因：原来，
内地城市的消费者相信老牌的商店，对一个初来乍到的新商店一时还不认可。为了吸引顾客，商店的
管理层在内部出重金购买好点子。消息发出的当天，这家商店门口打扫卫生的保洁员前去献策。商店
的高层对眼前这位土里土气的保洁员很是吃惊，也不相信她会有什么好办法。这位保洁员知道他们对
自己持怀疑态度，就说：“你们可以按我说的去做，如果成功了，再奖励我也不迟。”这位保洁员的
办法很简单，就是把商店门口的行人过道铺上非常漂亮的地砖，但挨着商店门口的这边比另外一边要
低五厘米。商店的主管们将信将疑地按照此主意把商店门口的过道改造了一番。人行道改造完毕的当
天，因商店门口是很微小的倾斜，过往的行人不容易察觉，但走着走着就到了商店门口，于是他们就
抱着反正已经到了门口就进商店看看的想法踏进了门槛。货比货，价比价，踏进商店的顾客马上就发
现原来这里的东西也很不错。第二天、第三天⋯⋯越来越多的行人因倾斜地砖给斜进了这家商店。就
这样，这家商店的营业额在同行中慢慢地稳居榜首。商店在奖励那位保洁员的时候，问她是怎么想到
这个办法的，保洁员嘿嘿笑着说：“你们难道没有发现高速公路的交叉转弯处，路都是倾斜的吗？听
说，这样司机不怎么打方向盘就开了转弯车。”众人一听，恍然大悟，感慨为什么自己就没有想到。
是啊，谁会想到眼前这些不起眼的变化或许就成了你在社会上独领风骚的法宝呢？同样，关力是上海
一家小毛巾厂的业务员。一次和朋友聚餐时，关力偶然听到无纺布发展很快的消息。他知道现在的毛
巾大都是化纤的，而无纺布与化纤相比，具有不掉毛、自然降解、成本低廉等优点，如果用无纺布生
产毛巾一定有前景。经过调查，他发现小毛巾大都是普通化纤的。而全国用在餐桌上的一次性用品每
年消耗达上千亿元，仅用来擦手、擦嘴的一次性小毛巾就占100多亿元。这时，关力像发现了新大陆一
样高兴。他赶忙找来毛巾制作技术人员，将自己的想法与他们进行了交流，并得到了大家的认可。于
是，关力聘请了毛巾制造方面的专家，经过苦心研究，终于研制成功了一种新型一次性餐饮用品——
餐饮湿巾。与许多创业者不同的是，关力在推销产品时多花了一些心思。将新产品推向市场，对于一
个初创且没有名气的小企业来说，并不容易，很多创业者都面l临这样的情况，新产品推出后，需要一
点点地普及知识，慢慢地培养市场，但新创企业本身资金缺乏，偏偏又经不起长时间的等待。要想让
自己的产品迅速“蹿红”，除了产品本身“新”外，还要在迎合需求上下点巧功夫。关力的做法是，
先对餐厅做一番调查。结果他发现，到餐厅、饭店吃饭的顾客大多都是朋友、亲戚，相互聚餐以融洽
感情。但是，仅仅靠吃饭还不能满足这种需求。如果使小餐巾成为一种烘托气氛、融洽感情的工具，
不仅自己的产品在同类竞争中不愁销，而且餐厅、饭店也会增加客流。但是，如何才能让自己的餐饮
湿巾达到这种功能呢？他左思右想，突然闪出一个念头：在湿巾外包装上印制幽默笑话、漫画。于是
，关力带着餐饮湿巾，敲开了他的第一个客户——上海某大酒店的大门。成本更低廉，卫生更有保证
，同时包装袋上印有幽默笑话、漫画等活跃气氛的内容，不但增添餐厅气氛，还可以掩盖服务上的不
周到：如客人太多，上菜不及时，客人通过阅读幽默笑话打发等待时间，一席话一下子就打动了这家
店的老板，他当即订下了两箱。5天后，关力接到了这个老板打来的电话，急需10箱餐饮湿巾，还再三
叮嘱关力马上送过去。老板说：“这种湿巾消费者反映特别好，用着舒服、放心，特别是包装袋上的
幽默笑话、漫画引人人胜，别有一番风味。”第一个客户就这样稳定了。随之，第二个、第三个，关
力逐步将餐饮湿巾推广到了上海10多家餐厅、饭店，迅速在创业伊始就站稳了脚跟。还有一位，那就
是利用“豆画”打开艺术市场的王爱民。芸豆、白豆、黑豆、青白豆、猫眼豆、巴西豆⋯⋯30多种形
形色色的豆子在王爱民的手下成了艺术创作的原料和载体。王爱民以豆子作工艺画，灵感来自那年八
月看了电视上一档有关豆艺画的节目。他认为，这个行业投资不多，在家里就能做，适合再创业。说
干就干，王爱民的第一幅豆艺画《熊猫赶车》就这样诞生了。他用大白豆作马头、熊猫头，珍珠豆作
眼睛，芸豆作马身，配以一段棕色丝绒作马颈。初显身手，画面不是十分完美。此后，王爱民不断研
究，以求制作出更加完美的作品。别看豆艺画简单，但工序还挺多，有选显、熏蒸、构思、粘贴、上
漆、装框等。好在王爱民是个细心的人，几个月下来，制作豆艺画已是驾轻就熟。现在王爱民的豆艺
画题材既有山水小品、趣味动物，又有人物画像，如《三英战吕布》等。豆艺画制作关键是构思，最
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主要的是怎样使画面生动有趣，又能体现豆子的特征，王爱民对此深有体会。
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编辑推荐

《这样的男人会来事会赚钱》内容为：社交是个大课堂，其中深藏着许多大大小小的处世学问。每个
学问都不是清茶粗饭，可有可无；相反，却构成了人生重要的成败课题。社交处世是世上最难以解说
的事情，但它又常常缠绕人心，令人欲罢不能。其实社交就是考验人的战场，会来事的男人总能打胜
这场仗，因为他们懂得看透人心，巧用处世的技巧和策略。作为男人，必须在各种各样的社会环境中
生存，每个场合所应该采取的应对方式都不同，除了要充分洞察现实环境之外，没有一定的社交与处
世技巧很难适应这些纷繁复杂、瞬息万变的环境。
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精彩短评

1、谢谢贵网站的诚信度，能做到货到付快说到做到，送来的书我很满意，谢谢，祝贵网站越办越好
2、书不是全新的，不过对得起这个价格
3、内容讲的都是做人的道理，根本没说怎么会来事 ，这本书完全是个骗子书
4、让我们懂得生活的真谛，做什么都如鱼得水！这个书让你感觉“听君一席话，胜读十年书”，很
多人都奇怪，有的人为什么什么都懂，为什么做什么都顺利，为什么别人都喜欢他帮助他，可能是他
们有好的环境、好的教育、好的资源！那我们呢？什么优势都没有！没有关系，我们自己学习，自己
创造条件！就从这本书开始！这本书让你会满意的
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