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《家族办公室与超高净值客户资产配》

内容概要

《家族办公室与超高净值客户资产配置指南》主要介绍超高净值客户对家族财富管理关心的问题，以
及家族办公室应该如何帮助超高净值客户人群管理家族。
《家族办公室与超高净值客户资产配置指南》分为四个部分。第一部分为开篇，对超高净值客户咨询
进行介绍。其中包括对超高净值客户定义的描述，理解超高净值客户的心态—他们的态度、愿景和投
资行为。在第二部分，讨论了针对超高净值客户的投资战略，其中覆盖了顶级投资机构的典范操作以
及超高净值客户参与的许多另类投资的回顾。第三部分描绘了向多代人家族提供咨询的关键内容，包
括选择咨询师、创办一个家族办公室的思考、选择投资工具结构。第四部分主要讲述超高净值客户咨
询中的一些特殊主题，包括财富转移、家族管理、股权风险管理、资产保护、慈善事业战略、发展多
代人资产配置战略。超高净值客户咨询师不一定需要是财富管理所有领域的专家，这一观点是贯穿于
整本书的共同主题。你不用一人包办全部，就像笔者在《家族办公室与超高净值客户资产配置指南》
中所写的那样，一旦某个问题超出了你的专业知识水平，可以让那个领域的有关专家来帮助你。这一
点对于成功而言非常重要。
《家族办公室与超高净值客户资产配置指南》适合财富管理咨询师和家族管理人员阅读。
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