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内容概要

《攻心销售》一书提出了销售要从攻
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书籍目录

第一章 销售从攻心开始 第一节
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精彩短评

1、是你启迪了我人生的方向，在你的身上时刻显现出智慧的光点，你对人性的剖析很深彻，观之以
出入，能把握时代的节奏，说人，说家，说企业。。。纵横捭阖，虽无鬼谷之才，却有吕公经商之智
，你的言论直达人心，在当今社会，如果不能了解人心，很难生存下去，如果不会销售自己，很难过
上好生活，较之翟鸿燊的国学应用，陈安之的成功论述，安东尼罗宾的自我激发，你的东西更加实际
有用。在此我真的很感谢你，让我从一个懵懂的少年，逐渐的认识到自我，找到道的方向
2、秒哥是一位极具智慧的人！  
3、经典之作
4、有帮助
5、渴望读
6、我是初入销售这行，最近在网上看过，特别感兴趣、实战性很强，也得到了小小的收获。

Page 4



《攻心销售》

精彩书评

1、刘一秒这本书说实话我并没有看过，但是我把他攻心销售的课程重复听了好几次，对他的销售经
历也是非常的敬佩，他是个很有强烈动机的一个人，只要想到的，想要的他都会毫不犹豫的去行动去
得到他想要的，同时他所传授的销售技巧也是非常的实用，而且又很生活化，对我的帮助还是挺大的
，看了也是学到了不少知识。
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