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《以退为进》

内容概要

“车坛状元”梁锦棠先生亲诉过往40多年传奇销售生涯，其顾客群遍布中港政商、演艺、体育以及慈
善社福界等。
透过文字，作者将其丰富的阅历和实战经验、对人生事业的体会，以简单鲜明而又不失趣味的笔法展
现读者眼前，同事为大家揭示鲜为人知的车坛秘闻，以及与各界名人相遇相知的真实故事记录。
此外，书中更将展示其独到的销售心法，有心偷师者不容错过
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《以退为进》

作者简介

梁锦棠，Henry Leung，人称“车状元”，纵横香港车坛逾40年，人生经历高潮迭起。由零开始，从普
通“经纪仔”做起，经过多年的奋斗，当过一人之下，万人之上的上市公司董事总经理；也试过巅峰
滑落，最低潮时，曾欠下银行过百万元的债务。
兜兜转转，无惧人生起落，现为宾利（即为：奔驰）香港客户关系总经理
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《以退为进》

精彩短评

1、香港购得此书。确实与大陆所见的名人传记、励志类书籍不同。梁先生用平淡无奇的口吻叙述自
己40年的经历。看似平淡，却能让读者看得佩服不已。得多深厚的功底和努力，才能成为车坛状元啊
。该书言语平淡，寻求“语言刺激”的人们勿碰。可做一本慢慢看，多看几遍的书。让梁先生跟我们
慢慢讲故事。
2、这是一本有些有肉，非常坦诚的自述。
3、“生活总会在最深的绝望里，遇见最美丽的风景。”在面对人生的起起落落中，梁先生的道德人
格魅力让人由衷钦佩。这个世上聪明人太多，傻一点没关系，诚信勤奋无论在任何年代都不会过时。
其中关于销售员的整容&内功学，在任何行业也受用。永远不要放弃，因为退一步海阔天空。
4、这是一本非常非常赞的书，梁锦堂先生把姿态放得很低，如同一个朋友般告诉你他一生的感悟，
非常佩服梁先生的为人处世之道，对梁先生对销售精髓的无私奉献感动，一个顶级的销售应该明白，
销售产品其实销售的是自己，做好自己才是销售的王道。
5、不够实用，比较像自传和大道理
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《以退为进》

精彩书评

1、很长一段时间，都没有安安静静坐着把一本书完整的看完了，高考后，少了那种每天呆在教室做
习题的坚持与勤勉，大一，一直觉得自己很努力，却找不清方向；迫不及待想学点什么，却总不知道
从哪入手。假期那本刘同的《谁的青春不迷茫》书名或许可以很好的安慰一下自己，而内容却并未和
自己想象中一样，我想，青春总是要自己经历过后，才会有所感触，我一直相信，每个人的青春是不
一样的。《谁的青春不迷茫》与《以退为进》同样都是人生经历的一种再现，前者，每页书写了满满
的与书面文字无关的回忆而我并未真正意义上读完这本书，有的章节原本很漂亮的标题，看完后却叫
人失望；后者，未作一字笔记，很顺畅的几乎是一口气看完了，梁锦棠先生坦诚的自述，努力、挫折
、成功等人生片段，从一个小小的销售员到香港车坛第一人，并未顺风顺水，创造过车坛传奇，也跌
过谷底欠债百万；经历了从员工到老板，也经历了从老板到员工...生活到底是一门学问，而且一生也
学不完。因为还在象牙塔，对梁老先生的经历并不能有切身体会，但看这本书的时候，并不觉得枯燥
，有血有肉坦诚的叙述，就像是长辈在向晚辈述说自己一生苦不堪言的经历与世人所谓的成功滋味，
而晚辈收获的的是一种态度、心境与启发。摘录一些句子，与大家共享：人对现实状况的不满，其实
是种契机。成功是没有侥幸的，成功亦无捷径，但条条大路通罗马，只要沉着气，勤奋向上，无论想
做什么也好，要成功就要真正用心去做。穷困的日子，给了我两份大礼物。第一：准时 准时代表着你
对公司的忠诚，对行业的热情，以及你多重视眼前这位客人。第二：珍惜  除了一般物质性的东西外
，还有更重要的，那就是缘分。遇上每一个人，都要抱着【惜缘】的态度。换个方法思考，可以问题
更简单。换个心态看人生，可以得到更多美好。换个立场看人，可以更宽容处事。“你今天自觉人生
不如意、诸事不顺吗？你今天倦了，想哭了吗？我只想以过来人的身份告诉你，生活总会在最深的绝
望里，遇见最美丽的风景，所以走走弯路也是另一种风光，另一种前进，另一种学习。”
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《以退为进》

章节试读

1、《以退为进》的笔记-第64页

        要赢，就要跑在掌声之前。那些听到掌声在那里才跑到哪里的人，不可能会赢。

2、《以退为进》的笔记-第192页

        许多贵客跟你做生意，未必是为了品牌或者价钱原因，而是因为你这个人，信任你的眼光。

3、《以退为进》的笔记-第82页

        所谓优秀的maketing，都需要经过铺排、沉淀，才有机会一炮而红。

4、《以退为进》的笔记-第116页

        生活虐你千百遍，我待生活如初恋。
关于人性：越在人前人后强调自己是怎样的人，往往行事作风与之相反。

5、《以退为进》的笔记-第90页

        最有效的maketing，说穿了不过是简单、单纯、用心地做好每一环。

6、《以退为进》的笔记-第106页

        要赢人，先要赢自己。要Sale客，必须先sale经纪。

7、《以退为进》的笔记-第77页

        不管你是哪个行业，其实你也是在当销售，因为每人每日也是向别人Sale自己。

8、《以退为进》的笔记-第46页

        光明磊落，老实巴交。到了今天，我还是感激当日的自己，在亏本的巨大压力下，仍守住诚信这
条最重要的防线，不做对不起良知的生意。

9、《以退为进》的笔记-第173页

        我深信世界上许多事情也应本着“明知不可为而为之”的心态去做，默默去做，总有成功的一天
。
世界上许多事情就是因为有难度，才有实践的价值。
【有得忙】是种莫大的福气，【忙碌】是个好东西，也是一种幸福，它让我们没有闲暇埋怨痛苦；奔
波是一种快乐，是我们不至于沉醉梦中，而是真实去感受生活中每个细节；疲惫是种享受，让我们无
暇空虚哀叹；坎坷是种经历，挨得过去，对人生又会再有另一层体会和理解。

10、《以退为进》的笔记-第107页

        人也一样，应该专注追求事业成功，而不是只为金钱。当你把工作做好，财富自然随之而来。
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《以退为进》

11、《以退为进》的笔记-第17页

        惜缘很重要，你不会惜缘，就不可能有好的人缘。

12、《以退为进》的笔记-第45页

        亏本生意，人性考验。个人口碑也是通过长时间，透过你的行为一点一滴去建立，没有诚信的行
为，一次都嫌弃多。

13、《以退为进》的笔记-第14页

        人，贵在自知，公司也一样。必须要知道自己品牌的定位和极限，硬要强求做第一，只会把自己
逼上绝路。

14、《以退为进》的笔记-

        人生许多时候，我们更需要把自己置于一个较低的位置，低调一点，才能取得更大的成功。生活
总会在最深的绝望里，遇见最美的风景。

15、《以退为进》的笔记-第66页

        如果说这个世界不会以貌取人，那绝对是骗人的。your face， your fate

16、《以退为进》的笔记-第224页

        其实为什么会有人活得不快乐，是因为他们不懂得追求快乐，还有有其他原因？我不知道，我只
知道，做人最大的目的和追求，就是让自己活得快乐。做人最重要的是爱自己，因为只有这样才能把
爱传给更多的人，小爱慢慢积累成大爱。
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