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内容概要

随着市场的发展，促销等手段愈来愈成为零售业经营者们向消费者传递企业相关产品的各种信息的方
式，吸引甚至说服消费者购买其产品，以达到扩大销售的目的。简单来说，就是通过直接的利益刺激
，以达到短期销量的增加甚至大幅提升。《零售业会计实务操作手册》针对零售业者的促销问题，引
用了大量真实案例来说明各种促销手段的使用方式和成功案例。《零售业会计实务操作手册》不仅重
点介绍了零售业创业者在创业方面需要注意的事宜，更列举了其在守业方面所应该注意的问题。另外
，《零售业会计实务操作手册》还着重对我们平日里不太关注的细节等进行了全方位、多角度的分析
。
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