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《从此保险不吃亏》

内容概要

《从此保险不吃亏》内容为：在当今社会里，商品经济充斥着市场。而企业的运作、生产，人们的日
常生活、经济活动，随时都有产生风险的可能，危险一旦产生，就会给人们的生活和生产造成巨大的
损失，使人们陷入困境。而投保保险，则可以使风险、损失降到最低程度，使社会再生产顺利进行，
维持社会成员的正常生活。保险具有控制风险、保全财产的特点。作为一种经济补偿机制，它对保障
社会安定、提高公民风险的承受力有着重要的意义。
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《从此保险不吃亏》

书籍目录

第一章 不得不防的保险陷阱　一、保险营销陷阱的防范　　陷阱1：人情保单　　陷阱2：保险洗钱　
　陷阱3：自卖自夸　　陷阱4：故弄玄虚　　陷阱5：车险暗扣　　陷阱6：比例投保骗取好感　　陷
阱7：因为是赠品，保险条款也选赠送　二、保险中介陷阱的防范　　陷阱1：地下保单　　陷阱2：保
险挂单　　陷阱3：代理人夸大回报率　　陷阱4：代理人垫缴保费　　陷阱5：保险业务员私吞保费　
　陷阱6：不良银行误导你　　陷阱7：代理人在签署日期上动手脚　三、保险合同陷阱的防范　　陷
阱1：蒙你没商量　　陷阱2：骗你不懂　　陷阱3：签订保险合同互不告知实情　　陷阱4：生效日是
复效日还是合同成立日　　陷阱5：条款术语复杂化　　陷阱6：未要求体检即签约　　陷阱7：利用术
语玩猫腻，现金价值并非保险费　四、保险理赔陷阱的防范　　陷阱1：投保容易理赔难　　陷阱2：
座位不先约定，理赔避重就轻　　陷阱3：明知故犯不构成意外事故　　陷阱4：做了手术却得不到赔
付第二章 不可不知的保险知识　一、保险基础知识　　什么是风险　　什么是保险　　为什么要买保
险　　为什么说投保是转移风险的最佳方式　　哪些人最需要买保险　　什么是社会保险　　社会保
险具有哪些特点　　有社保，还用买保险吗　　什么是商业保险　　商业保险与社会保险有何区别　
　什么是财产保险　　什么是家庭财产保险　　人身保险保什么　　人寿保险可分为哪些种类　　投
保人可以为哪些人投保人寿保险　　为什么说人寿保险具有理财功能　　寿险的基本原理是什么　　
什么是健康保险　　什么样的人应该投保健康险　　什么是意外保险　　什么是重大疾病保险　　什
么是分红保险　　什么是养老保险　　养老保险有几种类型　　社会养老保险与商业养老保险有什么
区别　　什么是主险与附加险　　附加险的作用是什么　　买保险有哪些手续　　怎样进行保单续期
缴费　　退保一般有什么手续　　保险公司会倒闭吗　⋯⋯第三章 不可不维的合法权益第四章 不可
不懂的投保窍门
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《从此保险不吃亏》

精彩短评

1、本人在保险行业已经从业十五个年头，至今仍战斗在营销一线。
    应行业内的专业书籍太少，出于个人偏见好不容易看到一就想本即刻购买。
    这本书本想买来给团队培训时作为辅助教材用的，但本人看后发现问题很大，决定不予采用。
1、通篇都是“狼来了”的恐怖意识；
    本身中国的保险市场并不成熟，国人对保险的认知刚刚起步，这时应大力宣导保险理念，提升人们
对保险意义、功能、作用的了解，通篇不切实际的胡编乱造负面案例，将对中国尚未成熟的保险市场
带来空前的灾难！
2、书名《从此保险不吃亏》就是一句赤裸裸的外行话；
    人们知道拥有必先付出这个道理吧，保险作为商品来销售是法律所允许的，购买保险产品会由于不
同人的需求而有所不同，只有适合与否，根本谈不上所谓的“吃亏”，行业内的同仁们都知道一个最
浅显的道理，那就是购买保险要想不吃亏——那就赶紧出险！！！
3、简单问题复杂化并不代表你有学问；
    此书的出版打着“为消除人们心中的顾虑。。。对保险有一个基本的认识和了解”，但我认为一旦
人们看了此书后，再有人向她讲解及推销保险的话，绝对会胆战心惊、谨小慎微、得得索索、半信半
疑、迷茫彷徨地不知所措！
4、作者所谓的多年经验在哪；
    字里行间也没看出作者所谓的多年经验，感觉写此书的人应该是一位发明家或是一位幻想家，罗列
好多案例应该是从爪哇国那里剽窃来的吧！现今中国的保险市场上那些保险营销员是世界上最伟大的
人！
2、不错简单易懂
3、真不吃亏
4、以保险的类型，分成不同的小例子讲解，通俗易懂，我很喜欢。已经读了一半了。
5、很适合我这种想买保险但是不具备基础知识的人看，很学习了
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