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《狼企营销体系》

内容概要

《狼企营销体系落地包》全程落地解决方案（简称全方案），致力于大招狼型组织，提高市场竞争力
，同时破解中小民营企业上课无用论,落地无固化，落地不持久，持久就僵化，僵化无创新等一系列难
题。《狼企营销体系》全方案专门为您打造“思想统一，上下同欲，业绩倍增，企业自转”的狼型组
织。
为此，三藏老师历时两年研发出全方案，专门拍摄一套151集，120小时的落地视频，13本落地手册，1
套狼企管理软件。《狼企营销体系》秉承高价值，高效率，高专业，高专注的理念培养人才，传播精
英思想，同广大中小民营企业一起，为实现中国梦，实现中华民族的伟大复兴贡献力量。
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《狼企营销体系》

作者简介

臧其超是中国最权威的“狼企经营”专家、“狼企体系建设”专家，华人股权投融资实战第一人，7
家公司的合伙人与投资人，中国出版并销售著作最多的企管专家之一，有近50部著作；其中《夺单—
—狼性销售人员必修课》受到数十万家企业营销实战团队的推崇，发明了《狼企营销体系》系统工具
落地包，首创“立体辅导”、 “互生落地”的咨询式培训模式。
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书籍目录

【狼企营销体系】惊天价值
1、价值15万的狼企管理软件
A、三藏老师全套的管理思想都倾注在此软件中；
B、原IBM公司软件专家团队，历时两年时间开发；
C、管理软件、手机APP让你足不出户便可掌控天下。
2、价值200万的狼企营销视频，有151集、120小时，相当于三藏老师每天6小时，共20天的课程内容量
。
3、价值50万的狼企营销教材，有13本，汇集了三藏老师20年咨询辅导的精华经验。
4、价值19800元的狼企落地课程【狼企经营】精品班，由三藏教师亲自主讲。
《狼企营销体系》落地包之最
1、视频内容最丰富--151集、120小时、是所有对手3倍的内容量。
2、落地教材最全面--13本落地手册，内容上是所有对手的2倍。
3、方法技巧最实战--所有教材和视频内容都是最前沿，最实战的咨询。
4、整体内容最超值--原IBM公司软件开发专家，历时两开发的。
--三藏老师所有营销战略、营销策略等18个营销板块内容拍摄奉献出来。
5、投资回报最划算--有151集视频、有落地手册、有管理软件、有精品班落地课程。
《狼企营销体系软件工具包》目录：
一、狼企营销视频
1.营销视频纲领：立体构成营销体系思维
2.营销视频内容
狼企营销视频共18大模块、151集、120小时，通过学习可以进一步指导实践工作，让各个知识点进一
步落地生根。
18大模块：
老板经营思维 营销战略体系 营销策略体系 团队管控体系 狼企文化体系 客户关系体系
狼企激励体系 狼企会议体系 狼企会销体系 狼企绩效体系 狼企薪酬体系 狼企培训体系
狼企招聘体系 销售技巧体系 风险管控体系 终端销售体系 心态建设体系 经销商管理体系

3.营销视频特色
A.知识点几乎涵盖了营销体系的各个方面；
B.视频内容风趣幽默，说话用语贴近生活；
C.安全引用来自生活，道理解析发人深省；
D.穿插大量图表，犹如电视连续剧，让学员学习轻松愉悦。
二、狼企营销教材
1.落地教材纲领：提升狼企营销体系思维
2.落地教材内容
13本狼企营销教材是指导实践的最佳工具，涵盖营销体系咨询落地的所有领域。学完便可进入系统性
思维，能够全方位、立体式思考问题，进而领悟到狼企营销的真正魅力。
3.落地教材特色
将大量文字转变成了图和表，图表清晰明了，便于理解与记忆；
引入大量案例，便于理解和学习；
去掉了繁琐的理论讲解，教材内容更贴合实际；
根据效率型、效能型、不同发展阶段的企业进行针对性剖析，便于学员找到自身企业与工作中的不足
，然后对症下药，解决问题。

三、狼企营销软件
1.狼企CRM纲领：固化狼企营销体系思维
2.狼企CRM构成
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《狼企营销体系》

狼企CRM是一款智能客户关系管理软件，是《狼企营销体系》课程落地固化的有效工具。

3.狼企CRM特色
狼企CRM，是由原IBM团队历时两年时间开发，三藏老师全套的管理思想都倾注在此软件中，适用于
中小民营企业当前的发展，让客户关系更紧密，让你足不出户便可以撑控天下。
一条管理中轴线：
基层：开拓业务，提升业绩
中层：管理下属，执行政策
高层：俯瞰全局，战略谋划
两个操作工具：
电脑版狼企CRM实现了数据的联动，数据时时同步。
三大独家特点：
严密的数据权限管理，保障信息安全
简单的信息录入方式，方便广大用户
强大的数据统计功能，提供决策依据
四项贴心服务：
服务公司、服务员工，服务客户、服务老板
五个核心功能
客户管理，员工管理，业务管理，业绩管控，财务报销。
四、狼企软件功能
1.客户管理
想不想让客户档案安全加密，永不丢失？
想不想随时随地获取客户情报，收集客户信息？
如何准确通过软件识别出企业决策者与影响者？
如何利用软件为每个层级客户制定出不同的策略？
2.员工管理
用软件来预测和规避人员流失风险，客户流失风险？
想不想通过软件随时了解员工需要提升的能力和不足？
想不想坐在家里，用软件就能知道员工工作失误？
想不想用手机软件避免飞单的隐患甚至跟踪销售工作路径？
3.业务管理
想不想内外一致，统一信息，及时下达销售政令？
如何用软件对外锁住客户，对内锁住营销人才？
如何运用销售漏斗分析销售机会，提高销售成效率，增加销售利润点？
如何运用数据分析目标，了解销售体系完成率，及时调整政策？
4.业绩管控
想不想坐在家里就知道在万里之外办事处发生什么？
想不想随时知道员工的业绩状况？
想不想提前知道员工本月能否完成业绩？
想不想给销售每一个步骤做出提醒，掌握销售节奏？
5.财务报销
想不想让每一笔定单投入费用都在掌控之中？
想不想让繁琐的报销流程变得轻而易举？
如何精确统计出销售业绩，并且快速算出销售提成？
想不想从报销数据中生出省钱机制？
6.差异特色
想不想跟上移动互联网发展步伐，用电脑和手机实现数据联运？
想不想用大数据分析客户潜在需求，找到产品与服务下一个利润增长点？
如何运用软件将销售数据演变为销售行为？
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《狼企营销体系》

想不想从客户静态信息录入提升到动态信息掌握？
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《狼企营销体系》

精彩短评

1、对企业经营划分阶段非常受用，创业期，成长期，成熟期。人员管理，薪资设计，组织架构等等
都有非常详细和实操的解读
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