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内容概要

★文案即营销逻辑，文案即商业逻辑，文案即产品，文案即人。
★文案力就是竞争力，文案力就是微商的盈利能力。
★一切购买都是阅读，一切营销都是文案，一切盈利模式都是套路。
畅销书《微信营销108招》作者李鲆新著，微商营销大咖肖森舟倾情推荐。
微商文案营创办人、畅销书作家、出版人李鲆，首次从理论高度，总结归纳微商文案的一个核心、两
个基本原则、四个特点、八项注意，让微商小白也可以轻松掌握微商文案的写法。让你告别被拉黑、
告别负毛利、告别低效率运营，全方位提升竞争力。
写一手好文案，赚容易钱，这就是做微商的套路。
很多做微商的朋友，可能都有这样的困惑：自己辛辛苦苦写朋友圈、发广告，不仅没有人看，还会被
屏蔽，甚至被拉黑。
原因可能是，产品跟客户不匹配，比如一个大男人大概没耐心看你的面膜、姨妈巾；但最根本的原因
，是缺乏写作能力。
在微商时代，一切购买都是阅读，一切营销都是写作。
客户通过屏幕，只能“看”到产品，不能摸、听、闻、尝，眼耳口鼻舌身，只剩下眼睛可以用。所以
说，一切购买都是阅读。
既然一切购买都是阅读，顺理成章的，一切营销都是写作。文案写作能力，就显得十分重要。
如何搞定微商文案？赚容易钱？本书将为微商从业人员解决这个微商运营的核心问题。
本书由微商文案营创办人、畅销书作家、出版人李鲆创作，他把微商文案分为静态文案和动态文案进
行教学——
静态文案，是指写完不需要怎么改动就可以直接使用的文案。包括头像、昵称、个性签名、背景墙、
个人简介和产品简介等；
动态文案，是指在使用的过程中需要不断随时修改的文案或者综合类的文案。包括朋友圈文案、微信
群文案、群发信息文案、加人沟通文案、红包文案和互推文案等。
同时，李鲆首次从理论高度，总结归纳微商文案的一个核心、两个基本原则、四个特点、八项注意，
让微商小白也可以轻松掌握微商文案的写法。让你告别被拉黑、告别负毛利、告别低效率运营，全方
位提升竞争力。
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作者简介
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书籍目录

上篇 基础篇
第一章 会写广告文案，就会写微商文案？No！
第二章 微商文案的一个核心
第三章 微商文案的两个原则
第四章 微商文案的四个特点
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第十四章 朋友圈文案，主要打造个人魅力
第一节 给小白的建议：“5 1”发圈法
第二节 什么样的微商能以广告为主？
第三节 三种不同定位的朋友圈
第四节 朋友圈文案的标准结构
第五节 朋友圈文案要做到生活化、专业化
第六节 怎样打造生活化的朋友圈？
第七节 怎样打造专业化的朋友圈？
第十五章 打好组合拳，玩转微信群
第一节 什么样的微信群才是有价值的？
第二节 一个群主的自我修养
第三节 怎样在别人的群里打广告？
第十六章 一对一沟通，因人而异
第一节 大咖、半熟人、陌生人的不同沟通法
第二节 问问题的正确姿态
第十七章 群发信息，就是发广告
第一节 群发信息，这五个动作就够了
第二节 关于群发的注意事项
第三节十二类内容，不要群发
第十八章 公众号的逻辑
第一节 标题决定打开率
第二节 内容决定转发率
第三节 调性决定黏着度
第四节 综合影响力决定订阅量
第五节 信任度（价值观）决定商业转化率
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第十九章 微商怎样出书
第一节 微商为什么要出书？
第二节 微商应该出什么书？
第三节 微商怎样完成书稿？
第四节 微商怎样出书？
下篇 提高篇
微商文案三十六计
附录1 木星大人：我是怎样用两个小时赚到40万元的？
附录2 应小青：提供价值，你才能更有价值
附录3 互粉互销的八条法则
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精彩短评

1、说实话这里面软文真的很多的，里面都是满满的广告！还不如我之前做微商的启蒙老师教的好，
我也算是在他那边学习到很多干货，而且我是他亲自带出来的。他的微信号XR800820 他擅长护肤品 
保健食品的领域。
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