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精彩短评

1、销售的本质和艺术 大师级销售
2、喜欢。
3、非常棒的一本书！
4、通过小故事，告诉我们一些在推销过程中的技巧
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精彩书评

1、很大程度上，销售其实就是心理学。这本书把销售讲得过于神圣了，在我的身边，我所看到的销
售员，基本上，只为赚钱。然而可悲的是，似乎，我们很能理解销售员的这种心理，所以一直以来，
销售员似乎始终带点贬义。我们始终认为，为了钱，那些卖东西的肯定会夸大产品的优点，肯定会在
一定程度上欺骗客户。我们和销售员的关系始终不是相互信任的。我们把那些公司的销售员称为跑业
务的。跑意味着奔波，意味着不够安逸，意味着逼不得已。也因此，那些赚到钱的，被称为成功人士
的销售员喜欢在人们面前讲述自己的辛酸发迹史。他们觉得，自己能够成功，真的来之不易，真的需
要勇气和过人的智慧。这本书除了讲述勇气和智慧外，除了讲述某些销售员利益至上的狭隘之外，更
多的是在强调信仰。当销售成为一种信仰，似乎就成为100%的褒义了。
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