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《你能赚大钱》

书籍目录

简介 从工资到利润之旅 第一章如何赚钱——增加价值 第二章钱从哪里来 第三章营销网络的潜在客户
——客户与生意伙伴 第四章多赚钱只有两种方法 第五章增加价值的十个关键点 第六章关键点一：留
心日历 第七章关键点二：让他们有所失 第八章关键点三：设计样品 第九章关键点四：成为营销网络
的建造者 第十章关键点五：产品利润 第十一章 关缝戋六：运用长期自动续单，建立客户资产 第十二
章关键点七：标准化与个性化 第十三章关键点八：蛙跳式复制 第十四章关键点九：销售梦想，而非
生意 第十五章关键点十：运用漏斗 关于作者
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《你能赚大钱》

章节摘录

版权页：   当你批准自己创造利润，你就去做这件事情，并将一些有价值的东西传递给其他人，才会
创造利润。 在前一个例子中，采购维生素提取物来生产维生素的公司，也许不想和农场主直接打交道
。他们没有时间和农场主建立关系，参观他们的农场，查看他们在种什么。相反，他们依靠采购水果
榨汁并提取维生素的公司的专业技能。对维生素生产商来说，这解决了一个大问题。他们不用购买水
果，而是购买经过检验和分级、使用方便的提取物。提取物根据需要，直接送到厂家门口。这很有价
值，他们也知道这一点。 现在，我们来看看零售商增加到价值链的价值。消费者并不想一次购买几百
瓶维生素，而是希望有人批量采购，然后一次卖给他们一两瓶。他们还希望有人能寻找最好的维生素
，方便他们购买，有报纸和其他媒体广告推广他们的产品，有具备专业维生素知识的店员，等等。所
有这些条件都为消费者增加了价值，而消费者愿意购买价值。 如果消费者愿意走出去，学习专业人士
才知道的维生素知识，一次买数百上千瓶，储存起来，如果消费者不需要商店所具备的其他东西，他
们也可以成为零售商。 但是，大多数消费者希望享受商店的便利条件和专业知识，愿意花钱。 你发
现增加价值的意义吧？在每一步，价值都增加了，但是价值的实际价值，是由价值链下一级公司或个
人的需求和问题决定的。 消费者疯狂了 近年来，一些消费者为了省钱，开始到大型折扣仓储超市购
物。这些商店并未增加过多价值，因此售价较为低廉。但是这些店铺只卖大包装商品。如果你想买维
生素，你必须买一大瓶。如果你想咨询维生素相关信息，你就走错地方了，店员没有时间向你介绍商
品。 所以，消费者省了钱，却放弃了一些价值，失去了一些东西，比如服务、便利和信息等。
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《你能赚大钱》

编辑推荐

《你能赚大钱:"批准"自己赚大钱的十大关键点》让你可以快速轻松地学会取代价值链中零售商的位置
，赚取利润；确定钱是哪里来的，以便可以赚到更多；在客户和生意伙伴中确定目标人选；运用十个
关键点来增加价值，并激励身边朋友，收获生意模式带来的巨额回报；摆脱工资单性格，赚更多的钱
！不要顾忌其他人的想法，批准自己去实现梦想吧。
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《你能赚大钱》

精彩短评

1、书名与内容不相符.通篇就讲一个主题,怎么开始做销售,怎样通过销售赚钱
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《你能赚大钱》

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:www.tushu000.com
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