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《猶太商人的富腦袋》

内容概要

猶太商人的48招賺錢秘笈，濃縮猶太人數千年的經商智慧，風靡全世界經營者的商業聖經，一部被稱
為全世界的第一商人。
猶太商人的金字格言：
1.金錢可能是不慈悲的主人，同時也是能幹的庸人。
2.金錢對人所做的和衣服對人所做的相同。
3.如果不能咬對方，切莫暴露牙齒。
4.讚美富有的人，並非讚美人，而是讚美錢。
5.每天設想，今天是你最後之日；每天設想，今天是你最初之日。
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书籍目录

第一部 存錢術：讓自己成為鑄造金庫的高手
第1招 浪費時間就等於浪費金錢：不要盜竊時間
第2招 操縱「心理暗示術」：讓顧客跟著感覺走
第3招 從無到有，從小到大：把每一筆生意做好
第4招 判斷準，才能不失手：走每一步棋都要求穩
第5招 好投手都會看準方向：投資是一種更高明的理財
第二部 管錢術：看緊自己的錢櫃
第6招 和和氣氣，才能生意旺：以善行天下
第7招 讓手下的人都成為賺錢英雄：找到能幫自己賺錢的人
第8招 該堅持的一定要堅持：不輕易向屬下讓步
第9招 絕不把問題遺留到明天：克服積壓文件的陋習
第10招 把現金看好：多留心無壞處
第11招 一分錢難倒英雄漢，向賬房先生一樣愛好金錢
第12招 力誡大手大腳：該降就降，該緊就緊
第三部 護錢術：按照規矩辦好事
第13招 不賺不能要的錢：依法納稅
第14招 適當打一些「擦邊球」：手法更看於用法
第15招 都按規矩辦事：精於合理地賺大錢
第16招 點子都是人想出的：負了債，也有辦法
第四部 討錢術：看人下菜單
第17招 摸清債務人的底：看一看葫蘆裏到底藏什麼藥
第18招 因人口味不同上菜單：見什麼人，唱什麼歌
第19招 會要的，不如會討的：兩手都有狠招
第五部 用錢術：該花的錢一定要花出去
第20招 絕不輕易胡亂花錢：花一塊就能發揮100%的功效
第21招 敢把大把大把的錢用到點子上：博取消費者的好感
第22招 打好自己的「算盤」：做一個預算專家
第24招 練幾招理財要訣：別把錢不當錢
第25招 享受生活，享受賺錢：自己給自己減壓
第六部 談錢術：用嘴巴咬住錢幣
第26招 外表要像紳士：佛要金裝，人要金裝
第27招 刺探清楚後，再談判：把要做的事情弄清楚
第28招 避免談到哪就算哪：確定好每一次談判的目標
第29招 拿出幾套具有殺傷力的方案：心中始終要有一本賬
第30招 把自己藏得越嚴實越好：千萬別洩漏自己的秘密
第31招 耐心尋找雙方的調和點：問題總是一步一步解決的
第32招 摸清對方隱藏的「底牌」：挖出有用的秘密
第33招 越謹慎，越受益：「瞎子打燈籠」與「打破砂鍋問到底」
第34招 在利益關頭，「面子」算什麼：有利就要爭
第35招 莫因小利而失大利：大家都要退讓一點
第36招 不同意的就不要勉強：敢於說「不」字
第37招 感於放手搏一把：該冒險就冒險
第38招 給對手來一個措手不及：攻其不備，出其不意
第39招 及時點住對方的穴位：抓住時機，趁勢而動
第40招 請勿爭先恐後：自己別先搶著報價
第41招 與利益無關的都不管：放棄立場的爭執
第42招 以坦誠和信譽為籌碼：守信用的人能長久生意
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第43招 堅決堵住不能出現的漏洞：把該防範的問題都刻在紙上
第44招 合約是與神的簽約：恪守自己的承諾
第45招 靠承諾辦事：信守簽訂的協定
第46招 把談判桌擺在大腦中：博聞強記有利於談判
第47招 發揮嘴巴的威力：巧妙說服
第48招 把談判進行到底：突破僵局的絕招術
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